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-----------------------------
比较冷门的书

-----------------------------
汤普森可谓是谈判领域里的权威了 买过她不少的书 这次在京东碰上这本书
买回读后非常有感触 条条真理 适合喜欢谈判并为此想取得更好成绩的人
它值得你收藏！

-----------------------------
闲暇时充实一下自己 正在看

-----------------------------
朋友推荐的，显示就2本我买到了，太幸运了，挺喜欢的

-----------------------------
内容不刻板复杂，易懂

-----------------------------
对于我这样的完全不擅长谈判的人太有用了。至少教会了我什么叫做BATNA。不要过早
的暴露自己的底牌，以及适当给对手信息。

-----------------------------
书好 快递飞速

-----------------------------
京东没货了，这么好的e书，怎么不多点库存咧！？

-----------------------------
还是很实用的，就是我自己比较懒

-----------------------------
500字。。。积分。。。打酱油的-----不过这书真心不错 



-----------------------------
正在拜读 正版图书 质量没问题

-----------------------------
该书揭示了谈判的一些内容，汤普森是美国研究谈判的有名的专家，对谈判有一定的心
得。

-----------------------------
很好，很好，很好过的

-----------------------------
刘文进意象油画艺术/贾德江著

-----------------------------
欢迎您撰写这本书的原创书评

-----------------------------
内容丰富精彩，值得一看

-----------------------------
看起！前面看了四遍，翻烂了。。

-----------------------------
很好的书，很好看很好的书，很好看

-----------------------------
不错，小故事讲道理，不枯燥

-----------------------------
读完之后，你会发现专业的价值，道可道也。。。

-----------------------------
618买的，很便宜，但快半年了我还没看



-----------------------------
可以，不错。

-----------------------------
很好的书，很喜欢，推荐~~~

-----------------------------
看网上评价 这书很好 还没读 先收藏

-----------------------------
内容和描述的一样，质量不错

-----------------------------
真理15 s 1.明确自己的关键目标； w 下面这些问题你应该提前认e真考虑一下：Y
真理30 提供价值相等的多种方案 真理22 真理31 改进结果让双方都获利
但是，如果对方准备好给你出价，那么对他不v理不睬是不明智的。更好的策略就是在
对方提出他的首轮出价前，提醒自己把握自己的首轮出价i。准备好你的首轮出价是最
有H力的防御措施。但是非常典型的情M况i却是，大多数人并没有准备好自己的首轮出
价，当对方一出价，自己就陷入困境中。

-----------------------------
正品，质量很好，会再次购买。。。。

-----------------------------
就算不是真正坐在谈判桌上去谈判的人，也应该去读一读，改变一下自己一成不变的想
法和理念，用另外一种角度来看待身边发生的事情，用新的思维方式来考虑问题，
《谈判的真理》中提到真理往往掌握在少数人的手里。这些掌握着真理的世界级管理大
师，愿与你分享他们深厚的知识底蕴和丰富的实践经验，不需要花费很多的时间，看看
这套语言直白、充满睿智，画龙点睛、拿来就用的小书吧，你随时可以从中找到想要的
东西。

-----------------------------
看一下先，没有想象中的好

-----------------------------
不错的一本书！！！！！！！！！！



-----------------------------
公司领导推荐的书，一次性购三本。非常好。

-----------------------------
书的内容还不错，就是书旧了点

-----------------------------
纸张厚，总页数较少，偶尔有看.....一般

-----------------------------
满100送100送的券在哪啊

-----------------------------
这本书没有包装，书皮脏兮兮的，首页竟然破了，是新书吗？要求更换

-----------------------------
这书送到的时候已经差不多伊拉克成色了，但我不在乎
纸质的手感+内容才是我需要的。╭(╯^╰)╮

-----------------------------
非常不错

-----------------------------
内容一般

-----------------------------
值得去读'

-----------------------------
刚买未及细看，主要是给同事买的，共同提高下。收到书后第一眼发现该书应该是积压
陈旧的，折痕明显、折旧非常严重，已经申请退换货



-----------------------------
物流很快，就是书旧了点，包装不好

-----------------------------
这部书存在印刷问题，退款了，影响心情啊。

-----------------------------
这本书应该有点历史了，绝对超过十五年了，旧

-----------------------------
书还没看，不过不满意，书发过来就是旧的并且书角有磨损

-----------------------------
书是好书，但京东发的是旧书！

-----------------------------
很乱！！！！！！！！！！！！！！！！！

-----------------------------
书一般！

-----------------------------
！！！！！！！！！！

-----------------------------
今天刚刚拿到书，这本（:..美1.美）:..汤普森1.汤普森（:..1.）写的谈判的真理很不错，
真理往往掌握在少数人的手里。这些掌握着真理的世界级管理大师，愿与你分享他们深
厚的知识底蕴和丰富的实践经验，不需要花费很多的时间，看看这套语言直白、充满睿
智，画龙点睛、拿来就用的小书吧，你随时可以从中找到想要的东西。这53条真理精准
地揭示了谈判的艺术及原理。这是职业销售人员的一本必读书，但是无论你是谁，只要
你希望成为更好的谈判者，谈判的真理都同样非常有益。——克里斯·韦伯微软公司西
部地区副总裁谈判的真理非常好地总结了各种实用的谈判工具和技巧，适用范围极广，
让人们在实现双赢的解决方案时，能够保持长久合作的关系。它还通过实例证明什么是
谈判的成功之道——还包括应该避免的问题。——拉塞尔·德索扎贺曼驾卡公司国际信
贷经理我们时常认为，谈判针对的是单一问题，这样谈判就变成了零和的游戏。这谈判
的真理拓宽了我们的思路，让我们在坚持自己公平利益的同时，同样努力地去创造价值
、改进谈判的总体效果。这是所有谈判者的一本必读书。——安东尼·圣地亚哥施贵宝



公司全球采购及货商管理部副总裁谈判每天都在发生，大到涉及数百万美元的商业行为
，小到和孩子就游戏和休息问题进行协商，这些都是谈判。谈判是一种人与人的互动，
各方都要为自己争取最大的利益，在这个过程会有朋友、同事、爱人甚至是你所憎恨的
人，过程会是顺利、受阻甚至完全破裂。有没有能够放之四海而皆准的谈判真理呢本书
就将解答这些问题。本书是世界级谈判学专家莉?汤普森（）的又一力作，她潜心研究
谈判技巧多年，在分析和总结各种谈判情形的基础上，总结出753条谈判的真理，其中
包括如何在短时间内为谈判做好准备谈判中是否应该首先出价如何选择谈判的风格并坚
持谈判过程中的神话障碍关于（最佳备选方案）谈判具体流程中应该注意些什么对等原
则、加强原则以及相似性原则如何同自己所爱以及所憎恨的人谈判性别、文化等其他因
素可能对谈判产生的影响。每天你花在谈判上的时间比开车上班都要多。我们大多数人
对待开车的态度是很严谨的比如我们要学车、练车，还要参加驾驶考试。我们拥有驾照
、保险、汽车，甚至还有很好用的导航系统我们清楚行车的规则，希望不守交通规则的
人被拦下并受到处罚。所有这一切都不必使我们彻夜难眠，不必为开车上班而忧心忡忡
。我们装备齐全，对自己正在做的事情了如指掌，于是我们一切顺利。因为准备好了，
所以我们非常安心。真理1时间紧迫也要为谈判做好准备谈判并不会只发生在二手车市
场、会议室或者律师的办公室里。每天你都在与人谈判例如和爱人商讨谁干哪些家务活
儿、与同事商量谁来接客户的电话，或者和孩子商定上
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