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-----------------------------
非常好，一定推荐更多人买

-----------------------------
物流不错，华哥态度很好，喜欢在京东购物！

-----------------------------
一切两个小孩了个新

-----------------------------
书不错，价格便宜，多看看

-----------------------------
确实是一本好书

-----------------------------
书写的不错。实用性强。

-----------------------------
没事就多读读书，挺好！

-----------------------------
有些细节写的很好

-----------------------------
还没有看！！！！！！！！！

-----------------------------
不错不错不错不错不错

-----------------------------
一般般，理论太多了。。。。。。



-----------------------------
很好，不错，价格实惠，会再来

-----------------------------
真心不错，值得一看

-----------------------------
帮别人买的，听说不错

-----------------------------
书刚买，朋友推荐。书刚买，朋友推荐。

-----------------------------
值得拥有哦！挺好的~~

-----------------------------
听号的 ，就是还没有看

-----------------------------
值得推荐的好书，简单易懂！

-----------------------------
很好，使用，适合新人购买

-----------------------------
好书好内容！

-----------------------------
纸质不错。。

-----------------------------



很给力，内容详实，质量上等，很受用

-----------------------------
非常好，价格便宜，发货快，包装好，正版

-----------------------------
好书，有用，我还会来的，谢谢！！

-----------------------------
好书，有用，我还会来的。

-----------------------------
写的真不错啊

-----------------------------
帮朋友买的，还不错吧

-----------------------------
很好的书，对我来说特别适用。

-----------------------------
内容很好值得购买，而且正版啊！

-----------------------------
耐下性子好好看看，很有用的

-----------------------------
一般 

-----------------------------
我们老板说的要提高企业文化，公司举办员工生日会一律送书，这个书勒，便宜还让员
工学会了听从领导的话，提高员工执行力，要说不好的话，那就是书在送来的途中磨损
大呀，看起来也就一九成新，下面我分享一下我的读书感受，每个人的潜能都没有被充
分挖掘出来，这是一个不争的事实。但作为个体的集合的人类却在推动着整个世界的前



进和创新。对于我们的业务、公司、管理人员以及销售人员来说也是如此。承担管理的
重负和责任，不断地提升团队中每位成员的价值，是一项崇高的事业，而承担这项特殊
事业的，就是我们的经理们，我们勇敢而无畏的领导者，我们的首席执行官，我们的总
裁或我们的高级执行副总裁。然而不幸的是，通常这个角色被未受过系统管理培训的人
承担了。销售是企业的生命线，销售团队是企业占领市场的先头部队。但是，目前许多
销售团队中存在着各种各样的病症，导致销售专才招不进、留不住、培养不出，团队士
气低迷，业绩不佳。针对这种种现状，《销售团队建设与管理》从销售团队的组建、培
训、冲突管理、激励等多个方面入手，系统阐述如何打造创造销售奇迹的金团队，帮助
销售经理顺利实行系统化与规范化管理，进而打造出一支所向无敌的精英团队，销售团
队建设与管理》从销售团队的组建、培训、冲突管理、激励等多个方面入手，系统阐述
如何打造创造销售奇迹的金团队，帮助销售经理顺利实行系统化与规范化管理，进而打
造出一支所向无敌的精英团队

-----------------------------
很不错的书………………

-----------------------------
还行吧

-----------------------------
在京东已经购买几年的家用和办公用品了，送货人员一直让人非常满意，几次价格的波
动，都可以理解，哪怕刚买不久的MK包相差价格低了*有余、都可以谅解！好歹也是钻
石会员，但是从来没有享受到钻石会员的任何优惠待遇、反之全是高价格！这些都算了
！这次直接强行扣留我购买的物品，在没有我的允许和告知的情况下，强行退货，查找
不到任何一个订单！如果恶劣德性质，不买也罢了、随意侵犯消费者的权益、如此商家
毫无诚信！大家慎重购买！！！

-----------------------------
好评！

-----------------------------
说实话，我不怎么喜欢看外国作者写的，然后翻译成中文的书籍，读起来特别扭！！~
勉强看看，内容还是有点借鉴和指导意义的。

-----------------------------
小心这个书页有破损现象

-----------------------------
挺好



-----------------------------
这本书拿到后实在超郁-闷，表面很-脏，都不想用手去拿。封面上很明显的折-痕，白色
部分透出暗-黄，侧面看有明显的脏-痕，要不然是地板上堆了几年，要不然就是别人看
过的二-手-书。明天要出差，也懒得换了，以后买书还是应该去老牌网上书店去买。

-----------------------------
很好

-----------------------------
《白银投资技巧：实战篇》从技术分析和实战的角度介绍在白银市场中生存的方法。本
册分为两大部分，分别针对白银投资新手和老手。第一部分介绍的是技术分析理论和基
本面的进阶分析方法，以及一些主流技术指标在白银走势分析中的应用。第二部分占下
册的主要比重。也是本书的精髓所在，是笔者在白银市场分析多年来的心血。专门针对
有一定投资经验的投资者，分享一些专门针对白银走势分析高阶的技术分析技巧，以及
独立于技术分析之外的投资哲学。 作者简介
吕超，中国人力资源与社会保障部认证的国家黄金投资分析师、IPA认证的国际注册外
汇分析师，现任广州同信投资顾问有限公司总经理，黄金投资策略网首席分析师及高级
投资顾问。新浪贵金属、凤凰网、和讯财经、腾讯财经等大型财经网站客座分析师。广
东人民广播电台、《人民日报》《广州日报》等媒体金银市评论节目和专栏特邀嘉宾。
罗应杰，中国人力资源与社会保障部认证的国家黄金投资分析师。2006年从事黄金投
资分析，2007年率先进军白银市场，在白银行情分析方面造诣深湛，而且有不少独到
的见解，在分析技术方面不断创新。多年来不但发现了白银T+D日内波动潜规则等市场
特性，还发明了KD趋势技术等一系列创新技术。现任广州同信投资顾问有限公司研究
中心技术总监。
《白银投资技巧：实战篇》从技术分析和实战的角度介绍在白银市场中生存的方法。本
册分为两大部分，分别针对白银投资新手和老手。第一部分介绍的是技术分析理论和基
本面的进阶分析方法，以及一些主流技术指标在白银走势分析中的应用。第二部分占下
册的主要比重。也是本书的精髓所在，是笔者在白银市场分析多年来的心血。专门针对
有一定投资经验的投资者，分享一些专门针对白银走势分析高阶的技术分析技巧，以及
独立于技术分析之外的投资哲学。 作者简介
吕超，中国人力资源与社会保障部认证的国家黄金投资分析师、IPA认证的国际注册外
汇分析师，现任广州同信投资顾问有限公司总经理，黄金投资策略网首席分析师及高级
投资顾问。新浪贵金属、凤凰网、和讯财经、腾讯财经等大型财经网站客座分析师。广
东人民广播电台、《人民日报》《广州日报》等媒体金银市评论节目和专栏特邀嘉宾。
罗应杰，中国人力资源与社会保障部认证的国家黄金投资分析师。2006年从事黄金投
资分析，2007年率先进军白银市场，在白银行情分析方面造诣深湛，而且有不少独到
的见解，在分析技术方面不断创新。多年来不但发现了白银T+D日内波动潜规则等市场
特性，还发明了KD趋势技术等一系列创新技术。现任广州同信投资顾问有限公司研究
中心技术总监。

-----------------------------
好

-----------------------------



还没有看完，感觉很实用

-----------------------------
正品，值得信赖！速度很快，网购首选！

-----------------------------
销售管理必看的一本书!

-----------------------------
不错，京东信的过 不错，京东信的过

-----------------------------
买了送人的，很不错，值得学习

-----------------------------
没看完，不过书还是不错的。讲得挺透彻

-----------------------------
大家都希望打造出王牌团队~具备战斗力的团队

-----------------------------
东西很好哦!

-----------------------------
还行 不错 能用 还好

-----------------------------
非常好看的书籍，给公司的员工一起分享的。

-----------------------------
很好很不错很好很不错



-----------------------------
内容很好，用大量的实例来阐述作者的观点，很容易理解

-----------------------------
战术的东西很多，很实用 不像以前买的不实用

-----------------------------
还没有细看，简单翻了一下

-----------------------------
老外的写的，案例很好

-----------------------------
给老婆买的她还在看，应该不错~ ~

-----------------------------
很不错的－－－－－－－－－－

-----------------------------
好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书好书

-----------------------------
销售专业网站推荐书籍，还没看，应该不错

-----------------------------
非常不错的书！书的质量和内容都很不错！希望能给看这本书的人带来帮助！

-----------------------------
派力的书，历来注重实践！

-----------------------------
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书评
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