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-----------------------------
好书，需要慢慢品读以提高自己

-----------------------------
书的质量很好，速度很快！

-----------------------------
凑单买的，还没看，是正版。

-----------------------------
凑单买的，整体还不错吧

-----------------------------
忙了，都忘记了评价了，好评一个。

-----------------------------
好，学习，学习，再学习

-----------------------------
好书推荐好书推荐好书推荐。

-----------------------------
一次买了很多书，还没来及看。书质量不错

-----------------------------
京东自营 商品给力 不错!!!!现在网购只考虑jd

-----------------------------
好书，要常读常新，多读书时好事。。。我承认，我是在凑字数。

-----------------------------
书的质量非常好，在搞活动的时候购买的，值得拥有和收藏啊，京东的物流速度也快，
因此要给京东好评。



-----------------------------
1装帧精美，翻译略有青色。
2这是一个商业时代，什么是商业密码，那就是我发现了一个赚钱的路子，但是别人却
都看不懂他怎么赚钱。
3管理是一个陷阱，去贷款买个房子，去贷款买个车子，这样你为了还袋就会努力为我
工作了。 4商业密码，这不是一个打工者玩的游戏。

-----------------------------
内容不错，慢慢看，慢慢理解

-----------------------------
很不错，存着，慢慢读。。

-----------------------------
朋友推荐的，还没有看。

-----------------------------
大爱，很喜欢这本书，内容真的很好，可以看看，闲暇时间可以好好看看的，呵呵

-----------------------------
物美价廉的好东东

-----------------------------
刚刚送到货，物流给力，有时间一一拜读

-----------------------------
送货快，赞。。。

-----------------------------
很玄幻的感觉！2个世界！其实就是2个世界，中国也是2个世界，每个人都想爬上去，
但是阶层固化，上下流动的机会越来越少！等吧！总有一天火山爆发！

-----------------------------



书很好是正版包装不错 有压痕

-----------------------------
还没看，习惯好评。。。。。。。

-----------------------------
很好，活动购买的，很划算！

-----------------------------
满意。。。。。。

-----------------------------
一直喜欢京东的速度方便好

-----------------------------
“有时候你必须得为了获取暴利而不择手段”这是本书的一条主线，惊险的商战之余让
你体会真正的生存之道。

-----------------------------
一次买了很多书，先放着慢慢看。

-----------------------------
赚钱老板不传的关键决定：拿来就用一学就会的101个制胜管理法

-----------------------------
还没看，凑单买的

-----------------------------
内容还没看，不过书的品相很好。

-----------------------------
商场如战场，这本书再次淋漓尽致的阐述了这个道理。



-----------------------------
还没阅读，应该不错还没阅读，应该不错

-----------------------------
这本书再一次向我们证明—3折有好货！

-----------------------------
特价的时候买的，翻了一下还不错，慢慢看吧

-----------------------------
看了很多故事 挺不错的的的

-----------------------------
打折时入手的，质量还不错

-----------------------------
有优惠 ，好价格实惠值得购买

-----------------------------
4折购买便宜，书不错，印刷不怎么好

-----------------------------
还没有看呢，先屯着。。

-----------------------------
很有参考价值，理念比较经典

-----------------------------
好不容买到了这个书的啊

-----------------------------
多次买了，非常好的书。



-----------------------------
经常购书，想看的时候拿出来看看

-----------------------------
平常用用很不错了，值得买！

-----------------------------
此书不错，名著必读。值得一看。

-----------------------------
这次买的书很多，还没来得及看

-----------------------------
看了个开头，吸引力不是很大

-----------------------------
价格低 不错 很好 留着慢慢看吧

-----------------------------
内容挺丰富的.值得一看

-----------------------------
给自己买的，挺好，送货快

-----------------------------
价格便宜，内容不错，总体很好

-----------------------------
快递给力，书本质量没的说

-----------------------------
同事推荐必看书籍，正在研究。



-----------------------------
不错的书，很好看的书了

-----------------------------
好书，网上买很方便快捷

-----------------------------
物廉价美,好书,收藏也不错

-----------------------------
速度快，品相好，感谢京东

-----------------------------
还没有看，书名比较吸引人

-----------------------------
非常满意 非常满意 非常满意

-----------------------------
京东价钱便宜,送货很快

-----------------------------
还没看，凑单买的！！！

-----------------------------
与想象一样，质量很好

-----------------------------
不错的书，需要细细研读

-----------------------------



非常满意，非常满意！！！

-----------------------------
还没开始看,感觉可以,

-----------------------------
第二部很好看，涉及到的内容很多，有很好的前瞻性。

-----------------------------
很好，很好，很好，很好，很好

-----------------------------
很好用！！！！！！！！！！

-----------------------------
非常满意，五星

-----------------------------
价格优惠！

-----------------------------
静心品读，慢慢领悟，必有收获

-----------------------------
十块钱买的，现在十块钱买本书不容易啊，慢慢看，总有收获

-----------------------------
没仔细看，买到手之后发现是本小说，不过很便宜就留下了

-----------------------------
挺喜欢的一本书，读完这个对原版的比较感兴趣



-----------------------------
情节比较惊险，可以多了解一些以前不知道的知识

-----------------------------
价钱合适就买了，反正是自己想买来看

-----------------------------
暂时还没看，存着以后慢慢看

-----------------------------
目前么有读不知道有错别字没

-----------------------------
读完收获很多，意犹未尽

-----------------------------
还可以，比较有收获，学到知识

-----------------------------
如何克服逆境，在逆境中生存

-----------------------------
印刷不是太好啊印刷不是太好啊

-----------------------------
很有趣的內容，故事很有趣。

-----------------------------
奸诈鬼谋的商业世界。

-----------------------------
适合睡前阅读，有助睡眠。



-----------------------------
质量还可以！质量还可以！

-----------------------------
就内容和价格而言还可以

-----------------------------
还没有开始看，希望不错

-----------------------------
卫生间里摆的用。。。。

-----------------------------
有时候你必须得为了获取暴利而不择手段。”令人毛骨悚然的管理时代必将到来。西方
资本主义经济中一直存在着一个阴谋团体，这个秘密社团紧守着原始商业密码这把成功
的秘钥，买卖的特权一直生机勃勃。
这条商业秘道确保了他们高高在上的地位，他们也从未吸收过新的团体。西蒙·麦吉尔
，一位市场学讲师，无意中卷入一起经济阴谋，突然就被扔进了一个西起浮华富丽的拉
斯维加斯东至肮脏混乱的西贝尔法斯特的市场营销的大旋涡，由此引发的恐吓、谋杀接
连不断。商业交易中的阴暗、险恶及那些危险的秘密即将暴露，“顾客就是上帝”、“
顾客利益高于一切”这类陈词滥调的烟幕下隐藏的真实即将显现…… 

-----------------------------
满意好评

-----------------------------
还好吧。。。。。。。。。。。。。。

-----------------------------
书弄的有点脏啊，还压皱了

-----------------------------
外面包装还不错，里面的包装是破损的。。还好书没坏。。。

-----------------------------



书的印刷质量一般 但不影响观看 翻译大部分是直译英文 读起来略感生涩...

-----------------------------
翻译的水平一般，英文直译，很多地方读起来很拗口，让我彻底放弃了

-----------------------------
还没看了 不知道 

-----------------------------
囤着慢慢看
现在书的定价实在是过份，随便一本书就是20-30，特别是小孩子的书更是离谱。好在
京东时不时做个活动，我们就可以在打过折的基础上，满300-100或是其他什么的，这
样最后相当于6折，甚至是5折买到手。这种价格还算是承担的起。
这次又买了一批书，慢慢看，特别是过几年小孩要上学了，我打算他写作业时我看小说
，陪着他，反正现在电视也没看头。为什么还没到500字啊，过分。写读后感也不能写
这么多字，更何况，乘着做活动把一大批书买到手，哪里有时间看完后写感想？
趁活动买了一批，囤着慢慢看
现在书的定价实在是过份，随便一本书就是20-30，特别是小孩子的书更是离谱。

-----------------------------
一般

-----------------------------
嗯嗯

-----------------------------
好………………

-----------------------------
降价了说的 ！！！！！！！！！！！

-----------------------------
《商业密码》：有史以来第一本教授管理学的惊险小说
一本关于秘密商业社会的惊险小说 一本植根于历史真实的惊险小说
“现代营销之父”菲利普·科特勒博士对此书郑重推荐： 洞开秘密商业社会的大门
欲望逗引着疯狂，穿越魅惑与恐怖 内容简介
《商业密码》内容简介：“有时候你必须得为了获取暴利而不择手段。”令人毛骨悚然
的管理时代必将到来。西方资本主义经济中一直存在着一个阴谋团体，这个秘密社团紧



守着原始商业密码这把成功的秘钥，买卖的特权一直生机勃勃。
这条商业秘道确保了他们高高在上的地位，他们也从未吸收过新的团体。西蒙·麦吉尔
，一位市场学讲师，无意中卷入一起经济阴谋，突然就被扔进了一个西起浮华富丽的拉
斯维加斯东至肮脏混乱的西贝尔法斯特的市场营销的大旋涡，由此引发的恐吓、谋杀接
连不断。商业交易中的阴暗、险恶及那些危险的秘密即将暴露，“顾客就是上帝”、“
顾客利益高于一切”这类陈词滥调的烟幕下隐藏的真实即将显现…… 作者简介
斯蒂芬·布朗（Stephen
Brown），现任英国北爱尔兰阿尔斯特大学的行销研究教授，同时也是美国西北大学、
加州大学、犹他大学和其他学府的客座教授。曾著有《男巫！哈利波特的商标魔法》、
《行销启示录》、《后现代行销》等多部行销学著作。诙谐风趣的文笔，加上对于商业
活动独特的观察，令他在行销界独树一帜并备受赞扬。
本书以独特的视角和超凡的娱乐性审视商业社会，在巧妙的故事和幽默的笔触中彰显深
刻的商业智慧，是斯蒂芬·布朗的所有作品中，最受到肯定的新作。

-----------------------------
《商业密码》内容简介：“有时候你必须得为了获取暴利而不择手段。”令人毛骨悚然
的管理时代必将到来。西方资本主义经济中一直存在着一个阴谋团体，这个秘密社团紧
守着原始商业密码这把成功的秘钥，买卖的特权一直生机勃勃。
这条商业秘道确保了他们高高在上的地位，他们也从未吸收过新的团体。西蒙·麦吉尔
，一位市场学讲师，无意中卷入一起经济阴谋，突然就被扔进了一个西起浮华富丽的拉
斯维加斯东至肮脏混乱的西贝尔法斯特的市场营销的大旋涡，由此引发的恐吓、谋杀接
连不断。商业交易中的阴暗、险恶及那些危险的秘密即将暴露，“顾客就是上帝”、“
顾客利益高于一切”这类陈词滥调的烟幕下隐藏的真实即将显现。斯蒂芬·布朗（Step
hen
Brown），现任英国北爱尔兰阿尔斯特大学的行销研究教授，同时也是美国西北大学、
加州大学、犹他大学和其他学府的客座教授。曾著有《男巫！哈利波特的商标魔法》、
《行销启示录》、《后现代行销》等多部行销学著作。诙谐风趣的文笔，加上对于商业
活动独特的观察，令他在行销界独树一帜并备受赞扬。
本书以独特的视角和超凡的娱乐性审视商业社会，在巧妙的故事和幽默的笔触中彰显深
刻的商业智慧，是斯蒂芬·布朗的所有作品中，最受到肯定的新作。
《商业密码》与《达·芬奇密码》同出一辙，都讲述了毛骨悚然却又吸引人的利益之争
，只不过巴黎换位成了贝尔法斯特，罗马变成了拉斯维加斯，文艺复兴的黑暗阴谋变体
成为了商界的言行不符。和丹·布朗一样，斯蒂芬·布朗也将虚构和真实巧妙地融合，
层层剥开商业界的弥天大谎。如果说前者所追寻的宗教圣杯，对很大一部分中国读者还
很陌生甚至有疏离感的话，那么斯蒂芬·布朗所探求的商界的圣杯，则对市场经济时代
的今天更有现实意义也更有共鸣。

-----------------------------
《商业密码》内容简介：“有时候你必须得为了获取暴利而不择手段。”令人毛骨悚然
的管理时代必将到来。西方资本主义经济中一直存在着一个阴谋团体，这个秘密社团紧
守着原始商业密码这把成功的秘钥，买卖的特权一直生机勃勃。
这条商业秘道确保了他们高高在上的地位，他们也从未吸收过新的团体。西蒙·麦吉尔
，一位市场学讲师，无意中卷入一起经济阴谋，突然就被扔进了一个西起浮华富丽的拉
斯维加斯东至肮脏混乱的西贝尔法斯特的市场营销的大旋涡，由此引发的恐吓、谋杀接
连不断。商业交易中的阴暗、险恶及那些危险的秘密即将暴露，“顾客就是上帝”、“
顾客利益高于一切”这类陈词滥调的烟幕下隐藏的真实即将显现。斯蒂芬·布朗（Step
hen
Brown），现任英国北爱尔兰阿尔斯特大学的行销研究教授，同时也是美国西北大学、
加州大学、犹他大学和其他学府的客座教授。曾著有《男巫！哈利波特的商标魔法》、
《行销启示录》、《后现代行销》等多部行销学著作。诙谐风趣的文笔，加上对于商业



活动独特的观察，令他在行销界独树一帜并备受赞扬。
本书以独特的视角和超凡的娱乐性审视商业社会，在巧妙的故事和幽默的笔触中彰显深
刻的商业智慧，是斯蒂芬·布朗的所有作品中，最受到肯定的新作。
《商业密码》与《达·芬奇密码》同出一辙，都讲述了毛骨悚然却又吸引人的利益之争
，只不过巴黎换位成了贝尔法斯特，罗马变成了拉斯维加斯，文艺复兴的黑暗阴谋变体
成为了商界的言行不符。和丹·布朗一样，斯蒂芬·布朗也将虚构和真实巧妙地融合，
层层剥开商业界的弥天大谎。如果说前者所追寻的宗教圣杯，对很大一部分中国读者还
很陌生甚至有疏离感的话，那么斯蒂芬·布朗所探求的商界的圣杯，则对市场经济时代
的今天更有现实意义也更有共鸣。

-----------------------------
从商业秘密持有者与侵害商业秘密者之间的关系看，除了双方没有任何关系，但侵害者
通过不正当手段，如盗窃、利诱、胁迫等侵害商业秘密情形外，侵害商业秘密主要发生
在买卖、承揽、授权、雇佣关系中，其中在雇佣关系中是最容易发生侵害商业秘密行为
的。反不正当竞争法对通过不正当手段侵害商业秘密的行为作了规范。合同法对存在民
事合同关系情形下侵害商业秘密的行为作了规范。反不正当竞争法对存在保守商业秘密
约定或者权利人有关保守商业秘密要求的情形下的侵害商业秘密的行为作了规范，这包
括民事主体之间的合同约定和雇佣关系下的约定。公司法、刑法主要对存在劳动关系的
侵害商业秘密的情形作了规范。 第二
在存在劳动关系的情形下，现有法律对商业秘密的保护都有一个前提，即都是劳动者自
营或者为他人经营，不包括劳动者到其他企业中工作的情形。公司法第一百四十八条规
定，董事、监事、高级管理人员应当遵守法律、行政法规和公司章程，对公司负有忠实
义务和勤勉义务。第一百四十九条规定，董事、高级管理人员不得有未经股东会或者股
东大会同意，利用职务便利为自己或者他人谋取属于公司的商业机会，自营或者为他人
经营与所任职公司同类的业务；擅自披露公司秘密；违反对公司忠实义务的其他行为。
董事、高级管理人员违反前款规定所得的收入应当归公司所有。如反不正当竞争法规定
的是经营者，根据该法第二条的规定，经营者是指从事商品营利性服务的法人、其他经
济组织和个人。 第三
不同法律对商业秘密的保护范围不同。反不正当竞争法的保护面宽，这主要体现在三个
方面：首先是反不正当竞争法对侵害主体的资格没有限制，所有知晓商业秘密并违反约
定或者规定的劳动者，都可以构成侵害商业秘密。公司法规定的侵害主体为董事、高级
管理人员。刑法则规定的是国有公司、企业的董事、经理。其次是反不正当竞争法既保
护非专利技术，也保护经营信息。而公司法和刑法则主要保护商业机会，商业机会包括
经营信息，但不包括非专利技术。 最后
是反不正当竞争法不仅规范劳动者工作期间的保守商业秘密行为，而且规范劳动者离职
后的保守商业秘密行为。而公司法和刑法只是规范劳动者任职期间的保守商业秘密的行
为。

-----------------------------
在巴西和委内瑞拉边境的奥利诺科河边，居住着以捕猎和采集为生的雅诺马马人，他们
的人均年收入估计不到100美元。如果你走进雅诺马马人的村子，数一数村里的石头工
具、篮子、箭头、箭杆、弓、棉纱、棉线、藤吊床、陶罐、医用药品、宠物、食品、衣
物，凡此种种，你大概能数出300件来。这就是一万年前，地球上每一个村落大致拥有
的物质财富。如果说人类这一物种出现已经将近10万年，那么，我们90％的历史都处
于这种相对简单的经济状态。
在纽约和新泽西交界的哈德逊河边，住着以消费和贸易为生的曼哈顿人，他们的人均年
收入估计在40000美元上下。如果你走进曼哈顿人的村子，数一数零售店、餐馆、工厂
直销店、超市里的所有不同产品，大概会得出一个接近100亿的数字来。这个令人难以
置信的比较，最初是由经济学家埃里克·贝哈克（EricBeinhocker）在《财富的起源》
（TheOriginofWeahh）一书中所做的。过去一万年发生了一些事，令以捕猎采集为生



的原始人年均收入翻了400倍。
收入的跃进已经够不寻常了，但较之两种社会里产品数量的庞大差距，它又显得太微不
足道了。在现代经济学中，产品数是用“库存单位”（StockKeepingUnits，简称SKU
）来计算的，指的是一家商店各类现存货品的数量。举例来说，据估计，每天都有700
、种新产品推出市场，一年则有25万件。2005年，市场上推出了26893种新食品和家居
用品，包括187种新早餐麦片、303种新女士香水、115种新除臭剂。雅诺马马人的库存
单位是300，曼哈顿人是100亿，后者是前者的3300万倍。
400倍的收入差距，3300万倍的产品数量差距，实在非笔墨所能形容。面对这一令人错
愕的不平等状况，我们只能用类比法来思考。先来看看收入差距：曼哈顿岛东西相距3.
7公里，这段距离，你边逛商店边看大楼，不到一个小时就能轻松走完。把这个数字乘
以400，得到1480公里，只比纽约到亚特兰大的距离稍短，如果你保持合适的步速，不
休不眠地一直走，要用261个小时（10.9天）才能走完。库存单位的差距就更夸张了。
曼哈顿南北长21.5公里，乘以3300万，得到709500000公里，约等于地球和土星都在太
阳同侧轨道时的距离。你用一天时间可以把曼哈顿南北走穿，可即便以每小时51000公
里的航行速度，旅行者1号太空飞船（VoyagerI）也用了整整1年半时间才飞到土星。

-----------------------------
趁活动买了一批，囤着慢慢看
现在书的定价实在是过份，随便一本书就是20-30，特别是小孩子的书更是离谱。好在
京东时不时做个活动，我们就可以在打过折的基础上，满300-100或是其他什么的，这
样最后相当于6折，甚至是5折买到手。这种价格还算是承担的起。
这次又买了一批书，慢慢看，特别是过几年小孩要上学了，我打算他写作业时我看小说
，陪着他，反正现在电视也没看头。为什么还没到500字啊，过分。写读后感也不能写
这么多字，更何况，乘着做活动把一大批书买到手，哪里有时间看完后写感想？
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京东时不时做个活动，我们就可以在打过折的基础上，满300-100或是其他什么的，这
样最后相当于6折，甚至是5折买到手。这种价格还算是承担的起。
这次又买了一批书，慢慢看，特别是过几年小孩要上学了，我打算他写作业时我看小说
，陪着他，反正现在电视也没看头。为什么还没到500字啊，过分。写读后感也不能写
这么多字，更何况，乘着做活动把一大批书买到手，哪里有时间看完后写感想？
趁活动买了一批，囤着慢慢看
现在书的定价实在是过份，随便一本书就是20-30，特别是小孩子的书更是离谱。好在
京东时不时做个活动，我们就可以在打过折的基础上，满300-100或是其他什么的，这
样最后相当于6折，甚至是5折买到手。这种价格还算是承担的起。
这次又买了一批书，慢慢看，特别是过几年小孩要上学了，我打算他写作业时我看小说
，陪着他，反正现在电视也没看头。为什么还没到500字啊，过分。写读后感也不能写
这么多字，更何况，乘着做活动把一大批书买到手，哪里有时间看完后写感想？ 

-----------------------------
内容简介
《商业密码》内容简介：“有时候你必须得为了获取暴利而不择手段。”令人毛骨悚然
的管理时代必将到来。西方资本主义经济中一直存在着一个阴谋团体，这个秘密社团紧
守着原始商业密码这把成功的秘钥，买卖的特权一直生机勃勃。
这条商业秘道确保了他们高高在上的地位，他们也从未吸收过新的团体。西蒙·麦吉尔
，一位市场学讲师，无意中卷入一起经济阴谋，突然就被扔进了一个西起浮华富丽的拉
斯维加斯东至肮脏混乱的西贝尔法斯特的市场营销的大旋涡，由此引发的恐吓、谋杀接
连不断。商业交易中的阴暗、险恶及那些危险的秘密即将暴露，“顾客就是上帝”、“
顾客利益高于一切”这类陈词滥调的烟幕下隐藏的真实即将显现…… 作者简介
斯蒂芬·布朗（Stephen



Brown），现任英国北爱尔兰阿尔斯特大学的行销研究教授，同时也是美国西北大学、
加州大学、犹他大学和其他学府的客座教授。曾著有《男巫！哈利波特的商标魔法》、
《行销启示录》、《后现代行销》等多部行销学著作。诙谐风趣的文笔，加上对于商业
活动独特的观察，令他在行销界独树一帜并备受赞扬。
本书以独特的视角和超凡的娱乐性审视商业社会，在巧妙的故事和幽默的笔触中彰显深
刻的商业智慧，是斯蒂芬·布朗的所有作品中，最受到肯定的新作。 媒体评论
我是将《商业密码》一书从头到尾一口气读完的，我必须知道最后的结局是什么。这本
书充分展现了作者的奇思妙想，情节设计巧妙，在暴行与智慧中彰显法国式的讽刺幽默
。 ——“现代营销之父”菲利普·科特勒博士 精彩书摘
恰恰就在此时，一个衣着光鲜、油头粉面的妄自尊大之人，这场讲演会的主持人，突然
跳起来，以毫不隐讳的东海岸人高人一等的傲慢宣布，演讲者还有五分钟的演讲时间。
对他的打扰，艾赫妮根本就置若罔闻。
“第二个因素是决心。丹并没有放弃，即使他的头三本小说都失败了，或接近于失败了
。但他依然毫不懈怠，努力不止，他的出版商道布尔戴的支援团队也同样如此。商业历
史向我们表明，最终胜出的是那些尽管经历了反复的、令人沮丧的、使人伤心欲绝的失
败，却仍然始终不懈坚持的人。托马斯·爱迪生、亨利·福特、沃尔特·迪斯尼、特德
·特纳、史蒂夫·乔布斯、詹姆斯·戴森、奥普拉·温弗瑞、玛莎·斯图尔特、玫琳凯
·艾施等人无不例证了这种永不言败的态度。诺贝尔奖得主、爱尔兰剧作家塞缪尔·贝
克特激励我们，我们应该‘更好地失败’，也就是说，接受失败，向失败学习，并且，
最终，战胜失败。丹·布朗确实是塞缪尔·贝克特的哲学形象的体现。布朗确实做到了
更好地失败！”
雅丝敏·布纳罗蒂使劲点头表示赞同。布雷迪的心思全被他的“阿玛尼”裤子上的皱纹
夺走了，以至于没有注意到他的合伙人已心情大变。
“第三个因素是隐而不扬。人们都喜欢七拐八弯、神秘、谜语、秘密——越神秘莫测伤
透脑筋越好。而《达·芬奇密码》，通过把晦涩难懂的符号学和离奇古怪的阴谋理论神
秘地捏合在一起，通过用一个每一分钟都有惊险出现的侦探故事的引人人胜的包装，是
下对了每一步棋。更为可取的是，小说出版后布朗就退出了公众的视线。除了特别的情
况之外，他拒绝接受采访，他‘绝对无可奉告’的立场只不过起了提升人们对于这位越
来越引人入迷的作者的兴趣的作用。

-----------------------------
我想发财啊！ 抵制不良网购，拒绝盗版网购。注意自我保护，谨防受骗上当。
适度网购益脑，沉迷网购伤身。合理安排时间，享受健康生活。（某游戏条例）
理性消费。 不做活动不买。 商品不降价不买。 抢不到优惠券不买。 去尼_玛的！
什么活动优惠促销全是扯淡！ 你这么会玩，你家人造么？
涨价我可以接受，旧书、二手、有破损我也可以接受。 但是居然是盗版！
还脏不拉几的！你在土里挖出来的宝书么？
盗版就盗版吧，你起码要把书的灰尘擦掉吧？ 出去卖不要紧，但是要卖的有尊严啊！
所谓满减，我也信了；所谓任选，我也信了。 买书果真是买输
一箱箱的书，居然只有少数几本有塑封（全是人民文学出版社的），
有的纸张都发霉发黄了 有的腰封没了 有的书脊受损 有的纸张破损
还有的里面字迹都模糊不清 有的里面居然夹着某某网上书店入会卡
谁能告诉这玩意是怎么塞进人社版的书里的？
更令人愤怒的是有的书和地摊上卖的货一模一样！
由此我得出一个结论：dao版乃大势所趋！世界潮流！
以后凡在jdog购买商品，我就贴一段伤心往事…… 最可恨的是我不得不在上面买！ If
God will sends his angels...Where do we go?... The attack for the attack（Pardon me for
my Chinglish. ） 写在清明后 TwentySixteen ------------ 聪明人和傻子和奴才
奴才总不过是寻人诉苦。只要这样，也只能这样。有一日，他遇到一个聪明人。
“先生！”他悲哀地说，眼泪联成一线，就从眼角上直流下来。“你知道的。
我所过的简直不是人的生活。吃的是一天未必有一餐，这一餐又不过是高粱皮，连
猪狗都不要吃的，尚且只有一小碗……” “这实在令人同情。”聪明人也惨然说。



“可不是么！”他高兴了。“可是做工是昼夜无休息：清早担水晚烧饭，上午
跑街夜磨面，晴洗衣裳雨张伞，冬烧汽炉夏打扇。半夜要煨银耳，侍候主人耍钱；
头钱从来没分，有时还挨皮鞭……。”
“唉唉……”聪明人叹息着，眼圈有些发红，似乎要下泪。
“先生！我这样是敷衍不下去的。我总得另外想法子。可是什么法子呢？……”
“我想，你总会好起来……”
“是么？但愿如此。可是我对先生诉了冤苦，又得你的同情和慰安，已经舒坦
得不少了。可见天理没有灭绝……”
但是，不几日，他又不平起来了，仍然寻人去诉苦。
“先生！”他流着眼泪说，“你知道的。我住的简直比猪窝还不如。主人并不
将我当人；他对他的叭儿狗还要好到几万倍……”
“混帐！”那人大叫起来，使他吃惊了。那人是一个傻子。
“先生，我住的只是一间破小屋，又湿，又阴，满是臭虫，睡下去就咬得真可
以。秽气冲着鼻子，四面又没有一个窗子……”
“你不会要你的主人开一个窗的么？” “这怎么行？……”
“那么，你带我去看去！” 傻子跟奴才到他屋外，动手就砸那泥墙。
“先生！你干什么？”他大惊地说。 “我给你打开一个窗洞来。”
“这不行！主人要骂的！” “管他呢！”他仍然砸。
“人来呀！强盗在毁咱们的屋子了！快来呀！迟一点可要打出窟窿来了！……”
他哭嚷着，在地上团团地打滚。 一群奴才都出来，将傻子赶走。
听到了喊声，慢慢地最后出来的是主人。
“有强盗要来毁咱们的屋子，我首先叫喊起来，大家一同把他赶走了。”他恭
敬而得胜地说。 “你不错。”主人这样夸奖他。
这一天就来了许多慰问的人，聪明人也在内。
“先生。这回因为我有功，主人夸奖了我了。你先前说我总会好起来，实在是
有先见之明……。”他大有希望似的高兴地说。
“可不是么……”聪明人也代为高兴似的回答他。 一九二五年十二月二十六日。
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十六岁，青涩稚嫩的年纪，喜欢雷逸臣的声音，每次听他的节目我都会变得安静，他的
声音如此温柔，略微沙哑。
在整整三年中，听他的节目是我唯一娱乐，甚至高考前一天还在听。
A城是一个美丽的城市，我买了随身听，一个人静静地守候雷逸臣的声音，我给他写信
，一封又一封，他念过其中两封，当他念我名字时，我欢喜得抚住了脸。
想去见一见雷逸臣，好几次站在电台门口，看着银色栏杆里那幢红砖楼房便心生怯意。
我不知如何告诉他，多年来是他陪伴我寂寞岁月，他定然将我视作一个忠实听众，如此
而已。
我希望自己足够好，出现在他面前不会自惭形秽，手足无措，可以淡定从容。我用功读
书，急切地想要蜕变成配得上雷逸臣的女子。
某一天，雷逸臣的节日忽然消失了，取而代之的是体育新闻，全球各地的体育赛事，谁
夺了冠，谁败走麦城，谁与谁一决高下。
我打电话去电台打听雷逸臣的下落，一个中年女人回复我说，雷逸臣辞职了。
请问他去了哪里？ 不知道。
雷逸臣从我的世界里消失了，彻底的，干干净净。我不甘心，接连几天都去打听雷逸臣
的下落，一直是那个中年女人接电话，后来她记住了我的声音，索性硬生生地说没这个
人。
我丢掉了雷逸臣，努力来到A城，以为近在咫尺，却骤然成了路人，再也没有他的声音
，那个熟悉的时段，我一个人坐在秋千上晃来晃去，抬头看满天星光，轻轻唱着《海上
花》。 记忆就停在了那年那月，永远不会衰老。
我拿到了奖学金，请客吃火锅，A城虽然地处江南，但冬天，那种深入骨髓的阴冷照样
把人吹得极单薄。一行六人逃也似地钻进店内，闹哄哄地点了许多菜，还有啤酒，我再
三推辞，还是被她们灌下了两大杯。



酒精在胃里翻腾，我跑去洗手间，对着抽水马桶剧烈呕吐，然后有人轻拍我的背，是一
个男人，穿着黑色风衣，面容清秀。
我一脸惊愕，他拉过厕纸，微微俯身，替我擦拭嘴边的污迹，笑着说，你走错厕所了。
在我尚未回过神之际，他已离开。
又一个男人进来，看到我，立刻后退两步，核对门上的标识，我急忙低下头，缩手缩脚
地跑出去。
坐下来，左顾右盼，想要再看一眼那个黑衣男人，一无所获，我抚摸嘴角，回想他的温
柔举止。
雷逸臣永远不会知道，因为他，我才会变成一个好学生，在师长们的惊讶里考上了A大
，并且保持着优秀。他也不会知道，有一个女孩曾经如此眷恋他的声音。
雷逸臣，在我心目中成了一个标本，是一种声音，吸引着我来到A城，我想事实就是这
样吧，日子如流水，雷逸臣渐行渐远渐无声。
三个月后，我又遇到了那个男人，在～个小型的摄影展上。
他穿着淡色毛衣，蓝色牛仔裤，身边是一个年轻女子，他们迎面走来，我立刻认出了他
，目不转睛地紧盯着，他侧身和身边的女子说话，与我擦肩而过。
我百无聊赖地继续闲逛，一路将那些形形色色的照片看过去，他对我毫无印象，使我有
一些懊恼。
同年秋天，在星海游泳馆门前，我和他第三次遇见，他开着辆黑色的摩托车，没有戴头
盔，从我身边像一阵风般掠过。
在一九九八年，我们邂逅了三次，后两次是我见到了他，他却没有知觉，我不知道是否
也有他见到我、我却浑然不知的时候。
大三的时候，我给一个初中生做家教，那个小女孩很用功，但成绩始终不够出色，她总
是用一种痛苦的眼神看着我，我不是她的神，只能尽量耐心地解答她的迷惑，除此以外
，都需要她自己慢慢摸索。
我也曾与她一样，对着满桌的书本心怀恐惧，对着空白的试卷无从下手，那么深的夜，
小镇的人都已睡去，我一个人在灯光下，对着一道道题，开了一道道门，直到七月，豁
然开朗。
每个周六午后，我都穿过半个城市去小女孩的家。一直希望自己坐在公车上，是为了去
看喜欢的人，给他做饭，洗衣，看场电影。
但我始终找不到心仪的人，看着别的女生挽着男友的胳膊作幸福状，就默默地对自己说
，宁缺毋滥，宁缺毋滥。
一九九九年的平安安舞会，我没有舞伴，看着别人双双对对地翩翩起舞，凄惶，就这么
翻天覆地。明了寂寞的滋味，明了笙歌正浓时自己陡生的寒意，明了这么好的青春，无
人分享的孤单。
一九九九年，我还是那个衣着朴素笑容恬淡的女子，各种奖学金似乎为我度身订做。我
又一次拿到系里新设的某个奖学金，破天荒没有请客，她们眼巴巴地等着，我淡淡地说
，我要去买衣服。
她们集体失望，没有人愿意陪我去逛商场，于是独自跳上一辆的士，叫他开到虹桥友谊
商场，A城最好的女性服饰专卖店。
我在高雅宁静的商场里从容挑选，看到昂贵的价格还是不慌不忙地试穿，然后挑出些莫
须有的瑕疵，遗憾放下。在梦一样的霓裳里，我挑中了一件黑色长裙，对着镜子，有片
刻的晕眩。我从来没有这样美丽过，也不知自己有如此精致的身段。小心地问营业员是
否可以打折，她抱歉地摇头，我舍不得脱下，还是咬牙买下了。
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