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-----------------------------
嗯，就是有点贵，有点贵

-----------------------------
还是很好的，有问题可以去找

-----------------------------
分别从认识销售部门、掌握销售管理的内容与方法、成为杰出销售经理三方面入手，让
你对销售经理的工作流程及其工作重点一目了然。

-----------------------------
销售经理人必看的书，学习!

-----------------------------
星巴克总裁霍华德·；舒尔茨相信，最强大最持久的品牌是在顾客和合伙人心中建立的
。品牌说到底是一种公司内外（合伙人之间，合伙人与顾客之间）形成的一种精神联盟
和一损俱损、一荣俱荣的利益共同体。霍华德·；舒尔茨这句话值得我们奋斗在营销战
线上所有人思考，我们怎么去完成从一个销售人向顾客体验师角色的转变，也就是立足
于顾客的情感去做自己的生意。在舒尔茨开第一家咖啡店的时候，就保持着为顾客创造
一个使生活工作轻松的环境，并为此付出了巨大的努力。
当星巴克的店铺开到全世界很多城市的时候，这其实就是舒尔茨战略营销能力的体现了
。能够将一杯咖啡卖到全世界的人，不仅仅有推销能力，而是具有一种创建营销平台的
能力。
天下没有做不成的生意，只有不会做生意的人；天下不缺销售的千军万马，缺的是能够
组织起营销大军的人。销售人个人影响力都是平台给的，杰出的销售人也是，这就需要
管理者们要认清自己只是体系的一部分。企业内部是一个相互关联的整体，自己的影响
力和工作是建立在同事大量的工作协同之上的。因此，在很多的大企业中，推销产品还
是借助企业的价值观，而不是过度宣扬自己的销售明星。

-----------------------------
不错的东西，建议购买。

-----------------------------
以销售经理的岗位职责为主线，从销售管理实务的角度出发，详细介绍了销售经理日常
工作的具体内容和专业方法。

-----------------------------
非常专业，而且内容全面。有了《销售经理》完全可以不看其他的销售经理理论和技巧
类书籍了，方便又省心！



-----------------------------
内容很适用，是一本大公值得推荐的工具书

-----------------------------
正在学习中，很值得一看，内容简练切合实际

-----------------------------
内容丰富 案例鲜明 学习帮手

-----------------------------
领导让买的，放在办公室书柜里

-----------------------------
不错的书，销售的专业书籍

-----------------------------
好好学习一下应该不错的

-----------------------------
原来很少看这类书，现在静下心来看，还蛮不错的

-----------------------------
做销售的 这书太好了 每天看一点

-----------------------------
理论性较强，不错的工具书，提升必看

-----------------------------
好书，有用，我还会来的。

-----------------------------



很不错的营销书籍，很喜欢

-----------------------------
送货快，态度好，还没开始看

-----------------------------
还没看，应该还成吧，看以前买过的评价不错

-----------------------------
这本书挺好的，看起来不错

-----------------------------
喜欢销售，更喜欢做销售

-----------------------------
帮别人买的，做销售的

-----------------------------
这是本好书，值得推荐

-----------------------------
还没看，可以

-----------------------------
销售经理必看的一本书，很好。

-----------------------------
刚买回来，还没看呢。

-----------------------------
很好，不错哦、、、



-----------------------------
可辨析地看，不能全信。 反正书嘛，就是工具书。

-----------------------------
刚开始看，感觉还不错，可以多学习下

-----------------------------
还行!!!,不错！！！！

-----------------------------
正版书，质量信得过。还没看完。

-----------------------------
代替家人买的，似乎利用率还不错。

-----------------------------
销售经理培训用书，内容还不错

-----------------------------
帮公司买的，值得学习

-----------------------------
不错的书籍，可以参考借鉴

-----------------------------
可以一读

-----------------------------
谁买谁后悔。无新意，无价值。贵的无理由。

-----------------------------
书够厚，不怎么实用，价格还不便宜



-----------------------------
好

-----------------------------
qqqqqqqqqqqqqqqqqqqq

-----------------------------
34534534534

-----------------------------
本书分为三大篇章，分别从认识销售部门、掌握销售管理的内容与方法、成为杰出销售
经理三方面入手，让你对销售经理的工作流程及其工作重点一目了然。

-----------------------------
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