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标签

评论

发货特别快 质量特别好 
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-----------------------------
屯书慢慢看看，，，，

-----------------------------
挺好的，都是例子，有意思！

-----------------------------
书中例举了多家著名公司品牌营销和打造的案例，值得学习，本书能够开拓视野，算是
一部很不错的书。

-----------------------------
非常好，满减真便宜，希望多搞活动。

-----------------------------
每一个大牌的背后，都有一条不寻常之路，48个故事，告诉你48条经商箴言.
他山之石，可以攻玉，读了，你就不一样.

-----------------------------
别人的经验值得我们玩味指导我们的进步

-----------------------------
京东的书性价比很高，非常好

-----------------------------
非常不错，值得一看，很有收获。

-----------------------------
书还没看，刚到，但是翻了一下，里面的例子都很好，48个实例都与实际营销相联系，
很好，准备十一回去好好看看

-----------------------------
買來隨便看看，案例還不錯



-----------------------------
写的很深刻的东西，从背后的看真正深刻的内容，仔细看了，好几个经典案例值得好好
研究学习。

-----------------------------
了解成功品牌的发展历程， 透析经济的本质

-----------------------------
感觉不错～仔细看看再说啦

-----------------------------
不错很好，很好看。。。

-----------------------------
继续充电，补充商业知识

-----------------------------
还没有看，囤着慢慢看吧

-----------------------------
大牌密码：48个顶级名牌经营实录,做企业的人，就是要多看看这方面的书

-----------------------------
商品给力，活动更给力

-----------------------------
大品牌的成功值得思考

-----------------------------
内容不太详尽 不喜欢 感觉有些粗糙

-----------------------------
这本书真的很好看，而且包装很好！



-----------------------------
东西非常好，非常有意思

-----------------------------
建议大家都来购买，对自己很有帮助！

-----------------------------
还没有看呢，但是质量很好，买书就来京东

-----------------------------
还没看，据说很抢手还没看，据说很抢手

-----------------------------
48个顶级名牌经营实录，学习学习

-----------------------------
精典故事+精辟论点=强烈推荐

-----------------------------
好书 值得阅读 收获不少

-----------------------------
很好的书，很喜欢，值得一看

-----------------------------
没啥说的，各种完美~XD

-----------------------------
质量很不错，印刷也很好。

-----------------------------
非常满意非常满意非常满意



-----------------------------
很好，不错哦、、、

-----------------------------
物美价廉，下次还来啊，好书啊！

-----------------------------
物美价廉，下次还来哦。

-----------------------------
4m8个无人不晓的强势w名牌，48个不为人知FI的故事。有史P以来，对伟大CEO影响最
b大的观念，和一针

-----------------------------
好书~~，是正版！感觉不错！

-----------------------------
帮朋友买的，顺便翻了一下，还是值得读一下的

-----------------------------
汾蓝瓷汾酒整箱特惠装 53度酒 

-----------------------------
东西很好哦!

-----------------------------
发货好快发货好快发货好快发货好快

-----------------------------
纸张好，内容也不错，可以读读，了解大牌为什么是大牌



-----------------------------
还没看，翻了下目录应该不错吧

-----------------------------
不咋滴啊。。。。。。。

-----------------------------
看完书后要指导自己是被忽悠的，还是将来能忽悠别人的，这很重要

-----------------------------
一堆东凑西凑的材料组成的各种例子。。 自己去网上搜还好。

-----------------------------
内容一般，有一些很低级的错误。

-----------------------------
就是堆例子，没看到实在的东西

-----------------------------
很好，不错的书 

-----------------------------
hhhhhhhhhhhhhhhhgeretertetetetet

-----------------------------
一针见血的企业获胜要诀，商界精英的决胜密码。著名导演张一白、《中国名牌》总编
顾环宇、中国IT领袖何经华联袂推荐！
第一本写给中国人自己的品牌制胜书！著名导演张一白、《中国名牌》总编顾环宇、中
国IT领袖何经华联袂推荐！
强势企业、商界精英的决胜密码！下一步，就从家庭作坊升级为知名强企！从世界工厂
蜕变为品牌帝国！趁你的竞争对手还没有读到，赶紧的！
48个无人不晓的强势名牌，48个不为人知的卓越故事。有史以来，对伟大CEO影响最大
的观念，和一针见血的企业获胜要诀，就在这里。营企业赢得官司而结束。
当时，我就撰文阐述这样一种判断：奔驰公司根本就没想赢得这场在中国的官司，上诉
的目的旨在传达一个信号——奔驰商标，不允许任何公司进行模仿，即便对方与己不是
一个等量级的对手。不错，奔驰公司输了一场官司，但在品牌维护上却以胜者的姿态，
波澜不惊，笑傲江湖。
这个官司很容易让人联想到那句名言——约翰？斯图亚特在1922-1956年担任桂格燕麦



片公司的CEO，他曾说："如果公司被拆分，我愿意给你厂房、设备等有形资产，而我
只需要品牌和商标，但相信我一定会比你经营得更好。

-----------------------------
屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊
聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹
见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊
我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见
·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我们这个时代屹见·潘石屹：聊聊我
们这个时代

-----------------------------
恒大冰泉的广告赢下策略取得了广泛的收效，三千经销商围抢的场面实在壮观，据悉，
目前恒大冰泉已签约了57元的订单，从成立到大会仅仅100天，恒大冰泉或成矿泉水界
销冠，继续关注广告买卖网，了解更多广告新闻精彩内容。
2014年恒大冰泉全国合作伙伴大会暨订货会于1月12日隆重召开，三千经销商围抢恒大
冰泉，截至目前已签下57亿元订单，或成今年高端矿泉水销售冠军。恒大集团董事局主
席许家印在大会上发表讲话、鼓舞士气，全国各地经销商信心爆棚。会议上恒大冰泉更
有数百万豪礼回馈经销商，现场送出几十辆运水汽车，务实厚礼彰显合作诚意。
恒大矿泉水集团是在2013年9月30日成立，到大会召开日刚好是100天。用100天的时间
，恒大创造了矿泉水行业的诸多奇迹。
无论是队伍建设，生产调试和运输，还是经销商大会参会企业代表达到3000多名，都
已经成为奇迹。
回想一个月前，恒大在全国布置销售网点，每天布点8000家左右。一个多月的时间内
布点20多万家，这创造了消费品行业的奇迹。
恒大矿泉水作为恒大集团一个新的发展方向，许主席倡导合作是战略性的，与经销商的
合作一定是双赢、公平、透明的，恒大将不惜一切代价，深化恒大冰泉在品质上的宣传
，将恒大冰泉的品质宣传到每家每户。此次经销商大会只是恒大集团与经销商合作的开
始，从大会结果来看，恒大在快消品行业的发展前景一片光明。
近日获悉，2013年，茶产业实现了快速发展，全市茶园总面积达到52万亩（可采面积4
3.6万亩）。茶叶总产2.89
万吨，一产产值15.15亿元，综合产值40.35亿元，同比分别增长11.8%、20.2%和11.6%
。茶农人均茶叶收入2924.2元，同比增长 12.4%。
·2014-2018年中国茶叶行业银行信贷风险评估及建议...
·2014-2018年中国茶叶市场投资分析及前景预测报告 更多相关研究报告>>
2013年，政策资金支持，保障茶产业发展，市财政安排300万元设立茶产业发展专项资
金，各产茶县区都建立了“以奖代补”机制。推进基地建设，夯实产业基础，全年改造
老茶园6.1万亩、新辟茶园0.95万亩、无性系茶园1.8万亩。加强技术指导，服务产业需
求，全年培训茶农5.2万人次，印发技术资料15.8万份。尽管不合规矩，却屡禁难绝，
而国家这些年也一直没有形成完善的顶层改革设计去破解这一难题。“存在即合理”，
一再的“拖延”和“搁置”，如今，小产权房面积逾66亿平方米，有超过8000多万居
住者，巨大体量让清理更显尴尬和困窘。
日前，回击小产权房“转正”传言的，是国土资源部和住建部又一轮查处小产权房行动
，力度空前，而单一的行政指令能否遏制小产权房愈演愈烈，形势仍不明朗。
2014年元旦刚过，于辛庄“拆房”的传言又开始沸腾了。
·2013年中国西南地区二三线城市房地产市场投资机会...
·2013年中国西北地区二三线城市房地产市场投资机会...
·2013年中国东北地区二三线城市房地产市场投资机会...
·2013年中国华北地区二三线城市房地产市场投资机会...
·2013年中国华中地区二三线城市房地产市场投资机会... 更多相关研究报告>>



1月8日，赵庆趁休班从市区赶往于辛庄，看一看他那套小产权的投资房。一下地铁，路
过沙河镇政府，他无意间看到马路对面矗立的两个牌子，上面的字让他觉得格外“刺眼
”：“在建、在售小产权房属违法行为”。
“违不违法的，说这些谁不知道，但谁也不是想钻个空子。”赵庆赶紧安慰自己，实际
上心里却堵得难受。
于辛庄，这个位于北京北六环内、五环外的村庄，小产权房鳞次栉比，并在上至中央、
下到地方的国土部门历次整治中，屡屡上“黑榜”。
最近一次，去年年底国土资源部、住建部督办清查小产权房，于辛庄的泰安公寓成了首
个大城市公布新清查出的小产权房项目。
尽管该村所属沙河镇政府称于辛庄泰安公寓尚无具体拆除时间表，但于辛庄的村民们都
觉得“这回看来动真格了”！
赵庆两年前在于辛庄买的房子，一股脑儿掏光了几十万元家底儿，想着等房价涨了，还
能赚点儿。
“每平方米五六千块钱，别说在北京三环、四环，就是在昌平，想买有产权的商品房，
这价格还得再翻个三四倍。”老赵说，当时买这套房子也仔细盘算过，况且这边交通不
错，从地铁站出来，步行才1.4公里，“基本上算是出门就能坐地铁。”
不过自从买了这套房，老赵就陷入了忐忑。
2012年9月17日，北京市国土资源局在其官网公布：“北京市集中开展清理整治利用集
体土地违法建设销售工作，初步清理出自2008年以来在建在售的79个违法占地项目，
其中昌平区查处的违规项目最多……”
在这份名单中，于辛庄有三个项目在列，分别是绿城新干线、翠湖新城和于辛庄村回迁
楼。老赵买的正是翠湖新城，虽然官方从未明确说“清理整治”就是要“拆房”，但是
自己买的小产权房被点名，老赵确实有些后悔。 

-----------------------------
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