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评论

非常好的书，已经成为京东图书的忠实粉丝！
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-----------------------------
不错不错很好喝，喝了几次了

-----------------------------
一般一般，鸡汤鸡汤，呵呵哒

-----------------------------
非常好，实用，有道理

-----------------------------
此用户未填写评价内容

-----------------------------
我学到了，，，很多，人脉关系，，，非常值得，，，，支持点赞（?ò ∀ ó?）

-----------------------------
里面内容很丰富，又明白易懂，不错。

-----------------------------
人脉，即钱脉！

-----------------------------
读万卷书，行万里路，抓住人脉，六度人脉，好书好评。

-----------------------------
好好好好好好好

-----------------------------
不知道好不好看，先囤货着，慢慢看~嘻嘻~

-----------------------------
不错，教你如何维护朋友圈。



-----------------------------
正版书籍，包装的也不错，关键是送货真的很快，大爱

-----------------------------
我认识全世界的人了，哈哈哈~~~~

-----------------------------
不错的书，一次性买了一整套。可以学习管理制度。

-----------------------------
好书推荐好书推荐阅读不错的书好书

-----------------------------
好书质量很好，正品，快递服务好

-----------------------------
正品正品正品正品正品正品

-----------------------------
更好的管理自己的人脉

-----------------------------
质量手感很好

-----------------------------
书很好值的看

-----------------------------
东西还不错

-----------------------------
这个不知有用没，1还没看



-----------------------------
不错的书书

-----------------------------
不错，好评

-----------------------------
稍后品读

-----------------------------
内容不错

-----------------------------
质量很好

-----------------------------
棒棒哒！

-----------------------------
值得看

-----------------------------
书不错

-----------------------------
很好很好很好很好很好很好很好很好很很好很好很好很好很好很好好很好很好很好很好
很好很很好很好很好很好很好很好好很好很好很好很好很很好很好很好很好很好很好好
很好很好很好很好很好很好很好很好很好很好

-----------------------------
扯淡Σ(-`Д´-?；)?



-----------------------------
还没看

-----------------------------
还不错

-----------------------------
都出3了争取全买了,时间有余的话.

-----------------------------
好书，通俗易懂，值得购买

-----------------------------
在书店看到的，感觉还好就在网上订了...

-----------------------------
实在看不下去。。。感觉需要很大耐心

-----------------------------
单单看了看还可以，基本上跟其他的人脉书讲的差不多

-----------------------------
不错

-----------------------------
给力

-----------------------------
忽悠人的，讲的都是没用的东西，我还抱着热情买了两本，现在都扔一边了

-----------------------------
不停的讲人脉怎么重要重要，花那么多篇幅讲有意思吗。讲点有用的



-----------------------------
最后悔买的书之一，不解释。

-----------------------------
非常不错…

-----------------------------
好

-----------------------------
………………

-----------------------------
hai mei you du,ying gai zui jin hui du

-----------------------------
从2005年到2011年的七年时间，我们针对最近五百年的世界历史做了一次旷日持久而
且缜密严谨的调查，范围涵盖军政、经济、金融和其他几乎所有的重要行业，统计了这
些领域内风云一时的成功人物。从牛顿到洛克菲勒，从范德比尔特到传说中的罗斯柴尔
德家族，还有中国的政商名人，在他们每个人成功的背后，除了超强的能力、罕见的天
赋和机遇之外，我们都发现了人脉的影子。
可以肯定地说：如果没有一些“至关重要的关系资源”和“强有力的中介”所起到的作
用，他们都不可能取得这么高的成就，至少他们不可能这么快地获得成功。他们都是影
响了人类社会发展进程的人，在有生之年获得的成功、为人类社会做出的贡献都非常人
可以想象。即便他们是如此让人崇敬的天才，也无法摆脱圈子和人脉的影响。就像牛顿
那样的巨人，也要站在另一位巨人的肩膀上一样。
事实上，任何一位伟大人物在历史上的出现和取得的成就，都不过是他背后的隐形资源
和人脉圈共同推动的结果。当然，我们不能忘了他自身的刻苦努力，因为这同样重要。
今天，对于任何成功的大公司和创业者而言，我们同样可以做出这样的结论：最伟大和
最珍贵的财富，并不是拥有多少资产和业务，控制了多么庞大的市场，拥有多少忠实的
顾客，而是所开拓的人脉和稳定立足的圈子。
决定一家公司和一个人的命运的，是“人”脉、人的世界，而不是“钱”脉、钱的世界
。
一个伟大的成功者和一家伟大的公司是怎样炼成的呢？你可以将原因归结为能力、机遇
或运气等确实不可或缺的因素。但如前所述，它们背后的关键推动者都是一个强力的六
度人脉资源网。对此，范德比尔特的座上宾、那些美国议员们一定深表认同；与罗斯柴
尔德家族渊源深厚的各国政要们也不会有什么反对意见；那些依靠我的公司进行人脉拓
展和渠道公关的世界五百强企业的总裁和公关部的总监们，对此也不会有任何异议。
这是一个质朴不过的结论：如果你想获得事业的成功，你就必须尽早建立自己的人脉圈
。然后，你才有机会发挥自身的才能与价值，才能释放出十分的能量而不是只能释放六
分甚至四分。当你有事需要别人的帮助时（现实生活中我们总会遇到这种情形，因为没
有人可以一个人解决所有的问题），当你渴望获得一个平台或机会时，有人能走出来助



你一臂之力，为你铺石和开路，你就更加接近成功了。
成功学大师戴尔·卡耐基说：“专业知识在一个人成功中的作用只占15%，而其余的85
%则取决于他拥有的人际关系。”美国石油大王洛克菲勒也说道：“我愿意付出比天底
下得到其他本领更大的代价来获取与人相处的本领，这是我每天都梦寐以求的。”
这是我们再熟悉不过的名言。也许你之前已经看到过，但我敢肯定地说，10个读过的人
当中有9个并没有把它们在自己的生活中充分地运用，甚至完全没有把它们当回事！
人脉对于风云人物成功的重要性，集中体现在世界上最让人羡慕的成功者、微软帝国的
创始人比尔·盖茨身上。
这是一位长着娃娃脸的超级成功者，一个伟大的商业帝国的创建人，他几百亿美元的身
家是一个人生奋斗和励志成功的奇迹。他在创立微软公司的时候，还只是一个无名小卒
，凭借自己的头脑和技能，他就在短短时间内“霸占”了这个世界的注意力。
他是怎么成功的？ 他有何等神奇的力量？
这是一个每时每刻都有人在研究的问题。有一位毕业于清华大学的国内高才生信誓旦旦
地告诉我，他认为比尔·盖茨的成功源于他对这个行业的热爱：“他有一颗关注行业未
来的热情的心，无比聪明的头脑，还有超凡的个人魅力。”
没错，这些都是比尔·盖茨的优点，人人都知道！在他20岁的时候，他就签到了一份大
单，为他的事业钓到了一条大鱼。他的能力真是强悍到了极点，因为我们许多人在20岁
时还在大学门口牵着女孩的手，为了如何搞到一张打折的电影票绞尽脑汁，为了把女孩
“骗”进廉价旅馆而苦思冥想。但是，我敢说，即便一个人拥有天才般的能力（只有天
真到极点的人才迷信天赋对于命运的决定性作用），还有上面那些特点，他也很难一开
始就获得一份足以让他立于不败之地的商业合同。
因为，这份合同的签约对象不是一家不值一提的小公司，而是当时世界第一强的电脑公
司：IBM。
这个名字如雷贯耳，我相信你并不陌生。比尔·盖茨一开始就为自己的公司找到了一个
伟大的客户，不仅仅是他的能力和公司的前景给他带来了这样的成果，还有他所拥有的
人脉资源——他背后的关系网已经提前帮他搞定了一多半的事情。他之所以能够签到这
份合同，中间有一个中介人——他的妈妈、IBM公司的董事会董事——起到了决定性的
作用。
我对那位清华的高才生说：“一位妈妈介绍儿子认识自己公司的董事长，这是理所当然
的事情。当然，我们没有理由否定这位商业天才的能力。只不过，他在需要施展自己的
能力时，恰好有人把一个黄金机会用盘子托到了他的面前，多数人却得不到这样的待遇
。” 

-----------------------------
ok

-----------------------------
很好

-----------------------------
别人介绍的！评价很高

-----------------------------
收到就是比较晚发货



-----------------------------
书不错，有所得

-----------------------------
内容不错，实用，收获多，质量好

-----------------------------
京东自营产品，不用考虑，直接买

-----------------------------
很值得推荐的一本书，很让人有学到知识。

-----------------------------
暂没发现其它缺点。暂没发现其它缺点。

-----------------------------
速度很快

-----------------------------
嗯(⊙_⊙)

-----------------------------
老婆喜欢就行

-----------------------------
期待内容，货已收到。

-----------------------------
好书正版给力

-----------------------------
价格实惠～！|节日优惠券买的，很的很便宜，质量很好，内容很好，推荐～！



-----------------------------
六度人脉3：打造关键人脉圈六度人脉3：打造关键人脉圈六度人脉3：打造关键人脉圈
六度人脉3：打造关键人脉圈六度人脉3：打造关键人脉圈

-----------------------------
很好，支持你

-----------------------------
《六度人脉3：打造关键人脉圈》终结版震撼上市！即使你没有读过《六度人脉1》与《
六度人脉2》，也不影响你直接读《六度人脉3》。如果三本书你只能选择一本，那只有
选择《六度人脉3》，因为你的关键人脉圈决定了你的价值，也决定了你的发展！
《六度人脉3：打造关键人脉圈》让你全面了解六度人脉；《六度人脉2》让你全面运用
六度人脉，你能掌握几度人脉，决定你以后将有怎样的成就；《六度人脉3》根据中国
国情手把手教你打造属于你的关键人脉圈。中国社会就是个圈子社会，优秀的人都有属
于自己的人脉圈子！
人脉如同金钱一般，也需要管理、储蓄和增值。斯坦福大学调查显示：一个人赚的钱，
12.5%来自知识，87.5%来自人脉。掌握一度人脉的大多只是学生和普通职员，掌握三
度人脉的大多都能成为企业高管或公司老总，而掌握六度人脉的不是总统就是娱乐巨星
。调查还发现一个奇怪的现象：一个人的身价，往往是他身边最亲近的15个人的身价总
和的平均值！
全球500强企业有80%的企业的管理层都接受过六度人脉基础课训练，以便他们用最短
的时间丰富有效资源，找到想合作的那个人。西方越来越多的父母在孩子16岁后送孩子
上六度人脉专业课，以便孩子在进入社会前有意识地筛选与丰富自己的人脉库。
从今天起，你应该做一件你人生中最重要的事情——掌握六度人脉！你的努力将得到50
0%的回报，你的世界将发生奇迹般的改变，你想办一件事，全世界都会来帮你！你也
有理由相信，总有一个人或者一套书，能让你少奋斗20年！《六度人脉3：打造关键人
脉圈》终结版震撼上市！即使你没有读过《六度人脉1》与《六度人脉2》，也不影响你
直接读《六度人脉3》。如果三本书你只能选择一本，那只有选择《六度人脉3》，因为
你的关键人脉圈决定了你的价值，也决定了你的发展！
《六度人脉3：打造关键人脉圈》让你全面了解六度人脉；《六度人脉2》让你全面运用
六度人脉，你能掌握几度人脉，决定你以后将有怎样的成就；《六度人脉3》根据中国
国情手把手教你打造属于你的关键人脉圈。中国社会就是个圈子社会，优秀的人都有属
于自己的人脉圈子！
人脉如同金钱一般，也需要管理、储蓄和增值。斯坦福大学调查显示：一个人赚的钱，
12.5%来自知识，87.5%来自人脉。掌握一度人脉的大多只是学生和普通职员，掌握三
度人脉的大多都能成为企业高管或公司老总，而掌握六度人脉的不是总统就是娱乐巨星
。调查还发现一个奇怪的现象：一个人的身价，往往是他身边最亲近的15个人的身价总
和的平均值！
全球500强企业有80%的企业的管理层都接受过六度人脉基础课训练，以便他们用最短
的时间丰富有效资源，找到想合作的那个人。西方越来越多的父母在孩子16岁后送孩子
上六度人脉专业课，以便孩子在进入社会前有意识地筛选与丰富自己的人脉库。
从今天起，你应该做一件你人生中最重要的事情——掌握六度人脉！你的努力将得到50
0%的回报，你的世界将发生奇迹般的改变，你想办一件事，全世界都会来帮你！你也
有理由相信，总有一个人或者一套书，能让你少奋斗20年！《六度人脉3：打造关键人
脉圈》终结版震撼上市！即使你没有读过《六度人脉1》与《六度人脉2》，也不影响你
直接读《六度人脉3》。如果三本书你只能选择一本，那只有选择《六度人脉3》，因为
你的关键人脉圈决定了你的价值，也决定了你的发展！
《六度人脉3：打造关键人脉圈》让你全面了解六度人脉；《六度人脉2》让你全面运用



六度人脉，你能掌握几度人脉，决定你以后将有怎样的成就；《六度人脉3》根据中国
国情手把手教你打造属于你的关键人脉圈。中国社会就是个圈子社会，优秀的人都有属
于自己的人脉圈子！
人脉如同金钱一般，也需要管理、储蓄和增值。斯坦福大学调查显示：一个人赚的钱，
12.5%来自知识，87.5%来自人脉。掌握一度人脉的大多只是学生和普通职员，掌握三
度人脉的大多都能成为企业高管或公司老总，而掌握六度人脉的不是总统就是娱乐巨星
。调查还发现一个奇怪的现象：一个人的身价，往往是他身边最亲近的15个人的身价总
和的平均值！
全球500强企业有80%的企业的管理层都接受过六度人脉基础课训练，以便他们用最短
的时间丰富有效资源，找到想合作的那个人。西方越来越多的父母在孩子16岁后送孩子
上六度人脉专业课，以便孩子在进入社会前有意识地筛选与丰富自己的人脉库。
从今天起，你应该做一件你人生中最重要的事情——掌握六度人脉！你的努力将得到50
0%的回报，你的世界将发生奇迹般的改变，你想办一件事，全世界都会来帮你！你也
有理由相信，总有一个人或者一套书，能让你少奋斗20年！

-----------------------------
人脉----信息脉-----商脉------钱脉

-----------------------------
用处很大

-----------------------------
很好的一本书，推荐大家看看

-----------------------------
物美价廉，服务贴心

-----------------------------
宝贝很好，质量很好，，客服态度很好，快递特别快，还会回购

-----------------------------
东西已收到，感觉挺不错的。买了一套

-----------------------------
挺好的，看起来不错，嘻嘻

-----------------------------
3688866669988888855



-----------------------------
23333333333

-----------------------------
没有鞋穿的日子 会跑的树
桐花的气味一直萦绕在童年的记忆里。那年他六岁，六岁是一个可以镌刻时光的年龄，
于是他记住了那天
晚上的风雨。雨是半夜里下来的。雨在院里的瓦盆上敲出了铜锣的声音，先
是“咣，咣”的一滴两滴，而后是墨重的群滴儿，一阵“叭儿叭儿叭
儿……”之后，斜着就细下来，细得绵，细得曼润，那湿意一丝儿一丝
儿地往木窗上贴，慢慢就甜。于是他闻到了桐花的气味。桐花很淡的，淡出紫，那紫茵
茵的，一水一水地往喇叭口上润，润
些紫意来，而茎根处却白牙牙的，奶白，那一点点的甜意就在奶嫩处沁
着。花开的时候，把桐花从蒂儿上揪下来，他就喜欢吮那一点点的白，小口儿，把那一
点点牙白含住，用舌尖尖去品那甜味。那甜意是从树上
长出来的，很原始。他心里叫它“娘娘甜”。在雨夜里，他听见桐花在一湿一湿地重。
慢慢，喇叭口一垂，那蒂
儿就松了，而后一朵一朵炸，炸出一片墨得儿声，墨——得儿，墨——
得儿……一忽儿，旋旋缓缓地飘落下来，于是，那甜意就一缕一缕地在
重湿里漫散。多好，那桐花！在沉沉的雨夜里，他听见桐花像墨色的乌
鸦一样呱呱地坠在地上，散落满地的扑嗒。娘说，乌鸦不好，一身坟
气，那是“碰头灾”。头前王豁子家出事那天，他媳妇出门就碰上了乌
鸦叫。娘又说，见了乌鸦你要呸它！狠呸，连呸三口！这是躲灾的方
法。可是，他还是想到了乌鸦，很甜的乌鸦。后来他就睡着了，枕着桐花的气味睡着了
。第二天，当他醒来的时候，太阳已经晒住屁股了。他不知道雨是
什么时候停的，只觉得木窗上的阳光一霞一霞的。他坐起身来，揉了揉
眼，却突然发现父亲的脸色很走样。父亲从来没有这样过。他的身子侧
侧歪歪地趔趄着，一脚深一脚浅地来回窜动，一时屋里一时又屋外，像
是一只受了伤的兔子，又像是一只奓了翅昏了头的老母鸡。他头摇得像
拨浪鼓一样，嘴里呢，哼哼叽叽嘟嘟囔囔的，很像是陡然间谁给他糊上
了一嘴驴粪！父亲反反复复地说着一句话，那句话是他听了很多遍之后才弄明白
的。父亲说：“这得说说……”“是得说说。”娘说。说说，什么叫“说说”，说什么
呢？光脚，摇摇地晃出屋门，他发现猪还没喂呢，猪在圈里嗷嗷地叫
着，院里的地也没有扫，一只扫把突兀地扔在院子的中央……
就在这时，他重重地“呀”了一声，心里说，树怎么跑了？！是的，树跑了。一夜风雨
之后，他家的桐树跑了。那棵桐树就栽在离墙很近的院子里，昨天他还尿过，他对着那
棵桐 树狠狠地撒了一泡！当时被娘发现了，娘骂他是个败家子！娘说，好好
的一棵树，它比你还大呢，长了七年了。浇吧，烧死你就安心了，那可
是你的学费！可那桐树居然会跑？！这棵桐树并没跑远，树跑了一尺，这是至关重要的
一尺。有了这一
尺，树就长到墙那边去了，是铜锤家一侧的墙里……蓦地，他看见了铜
锤。铜锤就在他家院子里的一个石磙上立着，正乜斜着绿豆眼踮踮地往
这边看呢。他看着铜锤铜锤看着他，谁都没有说话。倏尔，铜锤笑了。铜锤一
脸油。铜锤是和他同年出生的。有一天，娘说，这家也太“那个”了，吃“面条”的时
候，他刘一刀说那话真噎人哪。他灌了几口猫尿，就
站在当院里喷着唾沫星子说，听说你家娃子起了个名叫钢蛋？钢蛋好
啊。好，恁叫钢蛋，俺就叫铜锤！恁要是鏊子锅，俺就是铁锅排！



-----------------------------
好书，朋友推荐很久了，一直xiangnailaikan 

-----------------------------
可以吧，这类书基本都是这样

-----------------------------
这些书没什么说了，看看就行

-----------------------------
默默默默默默默默默默哦哦

-----------------------------
原创评价可原创评价可以帮助其他用户做出购买参考，同时您也可以获得一定数量的京
豆奖励以帮助其他用户做出购买参考，同时您也可以获得一定数量的京豆奖励

-----------------------------
很好，很不错，喜欢这本书

-----------------------------
鹅鹅鹅饿鹅鹅鹅鹅鹅鹅饿鹅鹅鹅鹅鹅鹅问问饿

-----------------------------
不错，送货也很快。加微信405679579?交个朋友

-----------------------------
买了一堆书，只能慢慢看了！希望能把买的书都看完！

-----------------------------
京东自营大部分都还靠谱

-----------------------------
不错的一套书籍，很适合玩手机的空余时间看看



-----------------------------
简单看了一下，东西不错！很喜欢！！

-----------------------------
很好的励志书籍，我会好好看，好好珍惜的

-----------------------------
书很新，质量不错挺好的，对于人际关系有用的；

-----------------------------
书的质量很好哦，快递也很快

-----------------------------
包装简陋，还好没破损，还没看，正版。支持京东。

-----------------------------
买了买了，入手买下它

-----------------------------
！…！…………………………好

-----------------------------
质量不错，也没有破损的地方，慢慢阅读吧！

-----------------------------
对于一个人的交际能力，这本书至关重要

-----------------------------
还不错，就是没时间看

-----------------------------



这本书，真心不错，值得我们年轻人好好看看 

-----------------------------
这是给那些人脉不好的人看的一本好书！

-----------------------------
很好的一本书

-----------------------------
好好好好好好好好好好好好

-----------------------------
想更快地成功实现自己的理想吗？那就赶紧实践六度人脉吧！

-----------------------------
书很好 值得一看 受益终生

-----------------------------
给同事买的，不知道怎么样，但感觉还可以吧，给好评

-----------------------------
第二编看了。不错的东西，值得一看

-----------------------------
好好好好好好好好好好

-----------------------------
还没看！但是应该还不错吧！

-----------------------------
可以可以可以加油加油加油加油



-----------------------------
价格便宜就买了，就那样

-----------------------------
是不错，人脉

-----------------------------
书是正版书是正版书是正版

-----------------------------
很值得一读！实用宝典。

-----------------------------
努力学习中，要加油看书

-----------------------------
六度人脉3：打造关键人脉圈 已入

-----------------------------
值得拥有。 非常实用。买入

-----------------------------
觉得很不错才买的纸质很不错，内容还没看。

-----------------------------
哈哈哈还好还好哈哈哈还好还好

-----------------------------
挺好的，正版，包装也很好。

-----------------------------
李维文的书写的很好，所以一下把他写的书全在京东上面买了。



-----------------------------
京东发货就是快，很满意的。

-----------------------------
复杂的社会需要良好的人际关系处理能力才能立足与复杂的社会。完成所想要的梦想。

-----------------------------
不错不错不错不错不错不错

-----------------------------
假若他日相逢，我将何以贺你？以沉默，以眼泪。

-----------------------------
同学想自修心理方面的一些东西，所以买来看的，顺便解决人际交往问题，一直说很便
宜，30多点就买三本正版书。

-----------------------------
本书根据中国国情手把手教读者打造属于自己的关键人脉圈，具体内容包括9个部分：
找到属于你的关键人物、建立属于你的圈子社会、弹尽粮绝时谁来拯救你、价值决定你
的机遇、无所不能的“名门效应”、信心是拓展六度人脉圈的保证等。 

-----------------------------
第一次在京东购物，发货速度十分迅速，而且送货员服务十分周到，超赞

-----------------------------
不错不错 很好看很便宜很划算

-----------------------------
朋友介绍的，应该不错吧，包装很好

-----------------------------
好书！！值得学习！！！



-----------------------------
这几本书都不错，是我所需要的

-----------------------------
长度在5-200个字之间
填写您对此商品的使用心得，例如该商品或某功能为您带来的帮助，或使用过程中遇到
的问题等。最多可输入200字

-----------------------------
适合想发展人际交往能力的人读

-----------------------------
还没有看，希望好看！

-----------------------------
还不错有不少值得学习的地方

-----------------------------
很好用很好用很好用很好用

-----------------------------
非常好，接地气，对实际操作很有借鉴

-----------------------------
买了很多本，慢慢看。

-----------------------------
内容不错，可以看看吧

-----------------------------
买了一整套的，很不错，是正版

-----------------------------
挺不错的一件东东~~~~~~~~~~



-----------------------------
这本书真心不错，对我太有帮助了

-----------------------------
很好很好很好！非常喜欢

-----------------------------
毫无疑问这是一本好书，京东送货也很快，我很满意!开卷有益，读书好处多，陶冶情
操，修身养性，还会再来的哦。一本书有一个故事，一个故事叙述一段人生，一段人生
折射一个世界。“读万卷书，行万里路”说的正是这个道理。读诗使人高雅，读史使人
明智。读每一本书都会有不同的收获。“悬梁刺股”、“萤窗映雪”，自古以来，勤奋
读书，提升自我是每一个人的毕生追求。读书是一种最优雅的素质，能塑造人的精神，
升华人的思想。

-----------------------------
这本书中命运让列尼亚过早地失去了父爱，但是他不仅没有气馁，反而更加坚强自信。
随后，他与母亲和外祖母到了另一个城市，在一个陌生的家庭里生活，对这个孩子来说
是无论如何接受不了这个残酷的现实。

-----------------------------
对于这部长篇小说，我想从优点和不足两方面分別谈一谈，希望和读者共享，并能够给
小作者一些写作上的建议。先分析作品的优点。第一，《猫之女》较好地呈现了长篇小
说的架构。长篇小说区别于短篇小说或中篇小说

-----------------------------
就科学而言，尽管它不追问秩序的起源，但它却默认秩序的存在，并且以寻找秩序为己
任。

-----------------------------
商品太给力了，价格公道，质量过硬，售后有保障。

-----------------------------
看到朋友都在京东买，我也开始在京东买，物流速度很快.

-----------------------------



一如既往的喜欢在京东买东西。！！

-----------------------------
帮家人买的，家人说很好，京东还是很值得信赖的。

-----------------------------
在朋友家里看到的宝贝，觉得不错，我也来来了。

-----------------------------
在读完这本书之后，我感到超越自己的重要性，在这个世界上一个人要自强、自立才能
算是一个顶天立地的人。世界上每个父母都是亲爱自己孩子的，总是照顾的无不至，似
乎不敢有任何懈怠

-----------------------------
这本书中，作者真实地描述了自已苦难的童年，我为自己庆幸没有出生在那个时代，没
有受到这种苦，自己没有失去父母……我感到很幸福，因为我有一段美好的童年。

-----------------------------
我耐心的读完这本书，我决心像主人公那样决不向困难低头，永不言弃。用必胜的信心
去迎接每一个挑战！格列佛又一次出海时，遭遇风暴，船被刮至一片陌生的陆地。这陆
地叫布罗卜丁奈格(大人国)。

-----------------------------
这本书中，提到“士农工商，士是唯一”一个不能依靠本职工作谋生的阶层。“润笔”
一词出自《隋书》，但是它不能等同于稿费，现代意义上的稿费来自市场化的媒体，“
润笔”最初多为官员撰写公文的外快，撰写公文本是官员基本职责

-----------------------------
这本书作为西方新兴资产阶级的代言人的英国作家丹尼尔笛福，被称为“现代小说之父
”。他的不朽之作是受当时一个真实故事的启发而创作的。

-----------------------------
有兴趣的读者不妨参阅笔者的小书《青铜法则》（上海人民出版社）的相关论述。

-----------------------------
在这本书中，这是一个惯于对老者远去的背影高呼一个时代终结的时代——罕见谁有信



心，可以比前人做得更好。似乎谁也不曾想，去树立一个新的里程碑。若不是人越来越
懂得敬畏与谦卑，便是人越来越无能了。

-----------------------------
实用 分析到位 值得一看

-----------------------------
还没看呢，包装不错，京东买书好多次了，一贯很好

-----------------------------
上午买下午到！ 物流很给力！内容很震撼！

-----------------------------
感觉很不错。一直京东购物。方便。

-----------------------------
不错学习中

-----------------------------
要成事，不仅要有钱，更要有人，有人有时候钱都可以省了！

-----------------------------
早就听朋友说这本好，买了后果然名不虚传，好书！

-----------------------------
还没看，很期待

-----------------------------
还没看 但是质量不错 快递很快

-----------------------------
发货超级快！书也很棒！



-----------------------------
看了一下，非常不错！！！

-----------------------------
是帮姐姐女儿买的，说是正版，字迹清楚，质量不错。书的内容再追加评论。

-----------------------------
很不错的书，正版的，太值了

-----------------------------
是正品，通俗易懂，不错。

-----------------------------
六度人脉是一套不错的书，值得一看。

-----------------------------
11111111111111111111111111

-----------------------------
书质还好，气味重。还没来得及看，附带了便携小册子，感觉还不错

-----------------------------
看起来就是一本好书！看起来就是一本好书！

-----------------------------
正在看。。。。。。。

-----------------------------
序言：更多、更多的世界
这个世界，究竟是什么样的呢？这是一个看似很简单的问题，不过必须注意的是：看似
。
多年前我曾经收到过一张生日卡，上面写的那句话很动人：最精彩的，其实就是世界本
身。也就是看到这句话不久，我希望在有生之年能够环游世界，因为总觉得有必要认识
下自己生活的这个星球。也就是有了这个愿望后不久，我想到了刚刚提到的问题：这个
世界究竟是怎样的。



在好奇心驱使下，我通过各种各样的渠道和方式，花了很多时间和精力去寻找答案。但
是我发现，谁也说不清这个世界到底是怎样的。
就在我为此困惑的时候，某次听一个是精神科医生的朋友说起了一些病例。然后好像明
白了一些：明白为什么没人能说清这个世界到底是怎样的了。
道说：这里是人间；佛说：这里是六道之一；上帝说：这里是天堂和地狱之间的战场；
哲学说：这里是无穷的辩证迷雾；物理说：这里是基本粒子堆砌出来的聚合体；人文说
：这里是存在；历史说：这里是时间的累积。所有的解释都在这里。
看来，这个世界是有无数面的不规则体。
于是我开始饶有兴趣地问身边那些熟悉的人：“在你看来，世界到底是怎样的？”不过
，并没得到态度认真的回答。
为什么呢？大概因为很少有人想过这个问题，也很少有人真的愿意面对这个问题，因为
大家都在忙着挣钱，找老婆，升职
很少有人在乎这个世界到底是怎样的。更多的人对于我这种不忙着挣钱，不忙着找老婆
，不忙着升职的行为表示不解，同时还半真半假地表示关注：你疯了吗？
那么好吧，我决定去问另一个人群
“精神病患者”们，或者说，我们眼中的精神病人。我带着复杂的心态，开始接触这个
特殊的群体，想知道他们是怎么看待这个世界的。
我曾经接触的那些精神病人和心理障碍者，有相当数量的人逻辑极为清晰（必须承认这
也是我筛选后的结果），当然前提是在他们自己的世界观里。而且大多也没那么危险
狂躁症的除外（这个得冒点儿风险，例如被袭击）。但总体说来，只要做好心理和生理
准备就没太大问题。
精神病人也有迥异的性格和行为方式：有喜欢滔滔不绝的，有没事找事的，有沉默的，
有拐弯抹角的，跟大街上的众生相没什么区别。但是他们会做些我们不能理解的事情，
会有我们从没想过的观点。他们的世界观令人匪夷所思，他们以我们从未想到的角度观
察着这个世界。这也许就是为什么很多人认为精神病人是难以沟通的。
我想，一些行为只看结果不见得能看明白，要是了解了成因就会好得多。于是，从那天
开始，我之后4年的业余时间，都在做这一件事情 和精神病人接触。
某天中午，我突然决定结束了。一年之后，我决定把我积累的那些写出来。于是也就有
了你现在看到的这本书。
我希望读者能：拨开文字和表象的迷雾，更开阔地接近这奇妙的世界。我更希望，看完
这本书后，你能有自己的想法和思考（邪门歪道、违法乱纪、钻牛角尖的不算）。这个
比什么都重要。 我只希望这本书是一扇窗，能让你看到更多、更多的世界
他们眼中的世界。我也希望有一天你能够很坦然地说：“让我来告诉你，在我眼中，这
是一个怎样的世界。” 最后，是感谢。
非常感谢武汉大学出版社北京图书策划中心对此内容的重视和关照，以及汝怡编辑为这
本书所付出的一切努力。 内容方面必须感谢以下几位朋友（排名不分先后）：
感谢杨晨医师、感谢太史明月医师、感谢王建国医师、感谢马长春医师、感谢王阳教授
、感谢王成斌教授，以及几位不愿意署名的朋友。 感谢朴岸导演给我的诸多建议。
特别感谢远在英国的KellyGuo小姐在我收集资料期间给予我的无私帮助。
谢谢大家，正是因为有了你们的这些帮助，才有了这本书。 查看全部
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妈妈推荐的很好很实用
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20世纪60年代，“六度人脉”概念由美国心理学家Stanley
Milgram提出并加以验证。所谓六度人脉是指：地球上所有的人都可以通过六层以内的
熟人链和任何其他人联系起来。通俗地说：“你和任何一个陌生人之间所间隔的人不会
超过六个，也就是说，只要你愿意，最多通过六个人你就能够认识世界上的任何一个陌
生人。”
最初“六度人脉”是政治圈与财经圈里高端人士必用的成功法则。政客用它获得竞选资
本，商人用它获取资源。到了后来，它以强大的趋势流行到到美、加、英、法、德、意
、葡、日、韩、丹麦、荷兰、巴西、爱尔兰、西班牙、澳大利亚、马来西亚等160多个
国家，并开始进入我们每个人的生活。它小到改变我们每个人的命运，大到改变这个世
界。
全球500强企业里有80%的企业的管理层都接受过六度人脉基础课训练，以便于他们用
最短的时间丰富有效资源，找到想合作的那个人。西方越来越多的父母在孩子16岁后送
孩子上六度人脉专业课，以便于孩子在进入社会前就有意识地筛选与丰富自己的人脉库
。



如今，许许多多的人利用六度人脉获得了成功，从曾经世界首富比尔·盖茨到美国总统
奥巴马，从传媒巨头默多克到国际巨星麦当娜，正如洛克菲勒曾说过的：“我愿意付出
比天底下得到其他本领更大的代价来获取这种与人相识相处的本领。”而在好莱坞则流
行一句话，“成功，不在于你知道什么或做什么，而在于你认识谁”。
本书作者为资深公共关系培训专家，美藉华人，致力于六度人脉的研究和实战，并运用
六度人脉获得了事业上的成功。他与美国政坛神秘的“公关黑手”史密斯联合成立了一
家公关公司，参与了多起世界级企业的收购谈判。近年来，他逐渐从商业舞台的叱咤风
云转向自己更感兴趣的政商舞台的人脉公关领域。曾担任切尼总统竞选顾问组成员。
作者在向读者介绍六度人脉运用的同时，也在阐述这样一个事实：如何根据自己的个性
和特点，构建一个开放的属于自己的并主动伸展于无限空间的六度人脉网，提升我们的
社交范围，实现自己的职业发展并完善自己的情感圈。在本书中，作者就许多问题给出
了具体的可操作的建议和技巧，比如你如何在一次会议、一次聚餐或者一次偶然联系中
突破人脉瓶颈，以六维度的方法建立双方联结。本书除了作者自身的经历和经验，也介
绍了众多的知名人士的社交案例，其中包括他的客户、合作伙伴，以及中外商界与政界
的名流。本书以通俗易懂和深入浅出的方式，将种种事例和理论方法贯穿其中，适合不
同职业和年龄层的读者。
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充着作者去的，因为在新华书店买了1.2所以连3也一并收拢，第一部不错，2感觉重复
性多，三还没看
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质量不错 可以买 送货很快
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一本书读懂股票K线战法（投资增值版）
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还不错还不错还不错还不错还不错
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很好很强大，包装完整，速度快
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