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评论

之前有看过这本书,还不错,

http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd


-----------------------------
书很好，正版的，对学习有帮助，满意

-----------------------------
很快就收到了，东西不错

-----------------------------
简单易懂，循序渐进。

-----------------------------
书可以，学习用，希望有帮助。

-----------------------------
书不错，印刷质量蛮好，正在学习中！

-----------------------------
速度快！质量好！京东棒棒哒！

-----------------------------
有点枯燥，但是应该还比较实用，慢慢看吧。

-----------------------------
现在的书都好便宜，作者怎么挣办税啊

-----------------------------
给孩子买的，还没仔细看，随手翻翻，案例不少

-----------------------------
快递快，包装就，好好的

-----------------------------
很好，很实用，很好！！！！！



-----------------------------
还没看，看起来不错

-----------------------------
好好好好好好好好好好好好好好好好好好好好好好好好

-----------------------------
书很有用，帮助大大的~

-----------------------------
一口气读完，对找工作很有帮助

-----------------------------
给别人买的，希望有用

-----------------------------
书籍不错，同事专门选购的。

-----------------------------
不错，简单易懂，理论与实践相结合

-----------------------------
内容全面，结构合理，

-----------------------------
非常不错的一本书，值得购买，学习了

-----------------------------
挺好的，送货速度快，质量也不错

-----------------------------
好，慢慢学习



-----------------------------
不错不错不错不错，满意。

-----------------------------
好书，一分钱一分货~~~~~~~~~

-----------------------------
东西不错 基本满意东西不错 基本满意

-----------------------------
用来参考的，还不错~~~~~~~~~~~~

-----------------------------
很专业性的书籍，而且易懂，不错~

-----------------------------
199-100打折买的，质量不错！

-----------------------------
不错，难得有一本讲案例分析的书

-----------------------------
好.............................

-----------------------------
简单，好懂，很好用的书

-----------------------------
市场研究中的统计分析方法·基础篇

-----------------------------



对于基础不够或是不是统计专业的人来说不错.

-----------------------------
漂亮，非常好，很喜欢！！！！！

-----------------------------
和专题篇搭配使用很不错

-----------------------------
比较好理解，蛮实用的

-----------------------------
很不错的书，值得学习。

-----------------------------
比较实用。

-----------------------------
还算可以，但不是特别实用

-----------------------------
挺好的

-----------------------------
还没看

-----------------------------
送货比较快，但是数有点发黄，如果这样，希望能另外说明一下

-----------------------------
不错



-----------------------------
满意

-----------------------------
挺好

-----------------------------
不错 很基础的书 市场分析值得借鉴 第8集 第8集 倒拔垂杨柳
寺里看门的门子看鲁智深要进门，急将大门关住，鲁智深将寺门撞开，并将看门的哼哈
二将的泥塑打烂。寺里的众和尚听到钟声后赶到门前阻拦鲁智深，鲁智深愤力与从僧人
打斗，待长老赶后鲁智深的酒劲方醒。主持长老与鲁智深下山，长老打了一副戒刀和禅
杖，并教了他一套禅杖的杖法。回去后长老要他离开五台山去东京大相国寺，鲁智深到
大相国寺后被安排到菜园工作，一群泼皮前来戏弄他，结果被其教训了一顿，因吃酒时
树上的鸟儿吵闹，鲁智深倒拔垂杨柳，这让众泼皮感到十分惊讶。 第9集 第9集
大闹野猪林
林冲被发配沧州从军，他走之前将妻子写下休书一封，他娘子要等他一辈子，很多乡亲
都来为他送行。当林冲走到大相国寺菜园外面的时候，他看到了在练习禅杖的鲁智深，
他由心地喝彩出来，鲁智深得知他就是林冲，两个一番切磋后成为知已，鲁智深告诉了
他师出一门，两人结为兄弟。林冲在发配往沧州的路上，受到了押守人的百般折磨，正
当两个官差要将林冲在野猪林杀死林冲时，被赶来的鲁智深救了下来。鲁智深将这两名
官差痛打一顿，在林冲的求情下，两名官差性命得以生还。 第10集 第10集
林冲棒打洪教头
鲁智深一路护送林冲到沧州边境，在路上两位官差性情大变，让鲁智深好好教训了一下
，鲁智深又返回东京。林冲到了沧州大牢，刚进牢中需要银子打点狱卒，他的银子已全
给了押运的官差，正当无奈之时，他遇上了来牢中的柴进，林冲想起了在家中答应娘子
要活着回去，他愤力与官军打斗，这引起了柴进的注意，林冲的一首诗让柴进识得他就
是八十万禁军教头林冲，小旋风柴进素来喜欢结交天下豪杰，林冲向他借来十两银子，
这时柴进的师傅进门了，他要与林冲比试棒法，结果被林冲一棒打伤。 第11集 第11集
鲁智深火烧瓦罐寺
洪教头心中气愤叫其徒弟去围攻林冲，林冲因碍于柴进的面子没使用真本事，等柴进让
他不要顾忌时，林冲用林家枪三下五除二解决了这群人。牢中官兵对林冲都很敬佩，他
免去了100杀威棒的皮肉之苦。鲁智深在回东京的路上没了盘缠，他来到一座破落的寺
庙，里面只剩下几个和尚，也是没什么吃的，他得知来了一个和尚和道士霸占了庙宇，
他很是愤怒，鲁智深和他俩交手，因一天没吃饭气力不足，暂且逃走，在赤松林遇上了
九纹龙史进，两人一起又返回寺中将那两人打死。打死那两个恶人后，两人分别而去。
第12集 第12集 林冲风雪山神庙
只见天色已晚，鲁智深来到刘太公府上投宿，他大吃大喝之后，打算帮刘太公的忙，来
抢刘太公女儿的就是小霸王周通，待鲁智深的兄弟李忠来时，他们方认，他们三个一起
去了桃花寨，鲁智深在山上吃饱喝足后不告而别。林冲从酒家老板那儿知道陆谦来沧州
的事儿，他要做些预防措施了。林冲被安排到草料场，草料场的老军被换去了天王堂，
老军临走之时对他一番老言相告。林冲在破旧的草料厂里无人照顾，他在梦中遇到了娘
子前来看他。 第13集 第13集 逼上梁山
因大雪压塌了林冲住的草棚，他来到草场附近山神庙中，在庙里他听到了外面陆谦等人
的计谋，他破门而出将陆谦一干人等杀死。林冲晕倒的风雪中，等他醒来到了一做宅院
，被绑在柱子上，正当打起来的时候柴进来了，由于林冲杀人被通缉，他不想连累柴进
，柴进推荐他去水泊梁山。林冲只身来的水伯梁山的一个酒店中，他打听后在墙上写下
了几行字，朱贵识出了他就是林冲，将他带到梁山，到梁山后被安排坐第四把交椅，心
胸狭窄的王伦容他不下，想用银子将他送走，但其它几个当家的劝说，林冲还是留了下
来。 



-----------------------------
analysis is the most important all around the world

-----------------------------
非常满意，五星

-----------------------------
看过很多类似的，但大都偏学术，相对来讲这本很注重实际操作，很实用。。。

-----------------------------
市场研究利器，分析方法归纳值得参考

-----------------------------
很OK~~~~~~~~~~~~很OK~~~~~~~~~~~~

-----------------------------
市场研究初入人员必备书籍

-----------------------------
内容较务实，需要细细学习

-----------------------------
今天刚刚拿到书，这本:.360.?&amp;陈翰武陈翰武写的演讲与口才2很不错，好口才成
就好命运，人生必读的口才宝典，改变命运的沟通指南！说话，这是生活中必须使用的
交流工具，一生中的每一件事的运作，都需要用语言来推动。在关键时刻，每一个字，
每一句话，都可能影响你事业的进展，改变你在生活中的位置。本书是靠口才行遍天下
的随身秘籍，教你如何在关键时刻脱口而出！演讲与口才包括演讲学原理（第一章至第
五章），演讲与口才实务（第六章至第十三章），口头表达技能训练（第十四章至第十
八章）。本书在阐述一定的演讲学原理的同时，偏重于演讲与口才实务及技能技巧的训
练，对于演讲专题、队式辩论、法庭辩论、节目主持、导游、交际、讲课等方面皆辟专
章阐述。适应有关专业培养应用型人才的需要，对于有志于提高口头表达能力的人士也
颇具针对性。随着各类电话和电子计算机等现代科学技术的迅速发展，口头表达不仅在
日常生活中承担着繁重的沟通功能，而且还承担起信息的传递、储存、检索、转换等任
务。人机对话的应用，要求人们说话必须规范、准确，普通话的推广使用亦因之成为当
务之急。修订后的演讲与口才一书，行文简洁，条理明晰，融陈翰武先生多年演讲与教
堂经验于其中，使我们在美丽的春色中又见一株奇葩。五、欲擒故纵术尽管正统观念要
求人们要与人为善，和平共处，不能整日与人对峙，更不能与人为敌，但是，商战时代
也就是竞争时代，你不与人为敌，你也不想算计别人，可是，别人却时刻在准备算计你



，特别是商场上的某些人，总爱在人前装出一副道貌岸然、和蔼可亲的模样，而骨子里
却笑里藏刀、老谋深算，使你失去戒心，你若不加以防备，以应其变，必然会遭受惨重
的损失。生意场上，你往往会遇到一些棘手的难题。例如与你做生意的是一个颇有心计
的伙伴，尽管他不一定是坏人，但由于他善于拨弄心计，总是时时刻刻地想着占你的便
宜。若遇阴险之徒，他甚至会通过巧设陷阱来把你整垮，于是或窥测你的底细，或搞一
些不太光明正大的小动作，或使用离间计，弄得你众叛亲离这些都可以说是你有可能碰
上的难题。面对这些难题，你怎么办你别无选择，只能以牙还牙。商战口才，不仅要求
我们明了上述诸种情况，而且要求我们在实际操作中，掌握实际操作要领，以争取主动
。首先，我们得明白对手的意图。生意谈判中，尽管谈判双方彼此都虎视眈眈，但若彼
此都有诚意，一般而言，对手总会通过语言透露给我们一些信息。这些信息，往往就是
我们了解对方意图的开始，再加上谈判前，我们对对方情况的初步了解，借助这些材料
，我们便可迅速想出我们的应对之策。其次，根据对方的信息，我们必须准确地做出自
己的对策。一般说来，对方是不会那么直率的，透过他语言的表象，真实的意

-----------------------------
书籍装帧精美，将司空见惯的文字融入耳目一新的情感和理性化的秩序驾驭，从外表到
内文，从天头到地脚，三百六十度的全方位渗透，从视觉效果到触觉感受……始终追求
“秩序之美”的设计理念把握，并能赋予读者一种文字和形色之外的享受和满足，开本
大小很合适，充满活力的字体不仅根据书籍的体
裁、风格、特点而定．字体的排列，而且还让读者感受受第一瞬间刺激，而更可以长时
间地品味个中意韵。从秩序有臻的理性结构中引伸出更深层更广瀚的知识源，创游一番
想像空间，排列也很准确，图像选择有规矩，构成格式、版面排列、准确的图像选择、
有规矩的构成格式、到位的色彩配置、个性化的纸张运用，毫厘不差的制作工艺……近
似在演出一部静态的戏剧。插图也十分好，书画让我觉得十分细腻具有收藏价值，书的
图形．包括插图和图案．有写实的、有抽象的、还有写意的。具备了科学性、准确性和
感人的说明力，使读者能够意会到其中的含义．得到精神感受。封面色设计虽然只是书
刊装帧中的一部分但这个书设计彩鲜艳夺目、协调统一，设计出来的画面，显得比较丰
富不会给人看一眼就产生没有看头的感觉，只留下不可缺少的书名。
说明文（出版意图、丛书的目录、作者简
介）责任编辑、装帧设计者名、书号定价等．有机地融入画面结构中．参与各种排
列组合和分割．产生趣味新颖的形式．让人感
到言有尽而意无穷。设计以及纸张很干净都是自己的美术设计，体旋律，铺垫节奏起伏
，用知性去设置表达全书内涵的各类要素有人说，读者层次与素质不同．“阳春白雪，
和者盖寡”，影响发行量。那么请看，甘肃的《读者》发行至今，从未设计过这类低俗
封面，何以1991年发行150万，1994年上升至390万，雄居全国16开杂志之首；余秋雨
的《文化苦旅》、杨东平的《城市季风》都不是依靠封面的广告诱惑而令“洛阳纸贵”
的。尽管它们的装帧设计并不十分前卫和十分理想，但它们在流俗面前的洁身自好是值
得倡导的。还有一本被尘封20多年的学术著作《顾准文集》，封而极其朴素，出版不久
即在北京脱销。由此可见，封面的广告作用不是左右发行量的唯一因素，内容的精萃才
是一本书的最出色的广告!作为一个从“皇帝的女儿不愁嫁”，“读者买书是看内容不
是看你的封面!”等等歪曲书装设计功能的压力下挣扎过来的装帧工作者，无论从专业
上、理论上、感情上都无意贬低书装设计的作用，而唯有更强烈的呼唤—本好书必须有
一个好的装帧设计!要尊重那些好书，善待那些好书，为它们创造出独特的有意味的书
的艺术形象是我们的责任。
曲高未必和寡。沉沦污浊争相媚俗的封面今天或许还有市场，明天就会被不断提高审美
情趣的人们所厌弃。正像近年来一些园林景区原有的熊猫垃圾桶被那些与环境和谐的树
根垃圾箱取代一样。“听音乐的耳朵是音乐创造的”，书籍艺术工作者的使命在于创造
懂得欣赏美的大众，使广大读者时时接触情趣高超、形式优美的文化环境，使图书市场
逐步过渡成一个美育的课堂。



-----------------------------
书的质量很好，写的也很好

-----------------------------
东西不错！挺好用的！

-----------------------------
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