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-----------------------------
内容相对介绍简单，但有些专业知识介绍还是有点少

-----------------------------
好。。。。。。。。。。。。。。。。。。。。。。

-----------------------------
内容不错，快递给力，很实用。

-----------------------------
不错的，信任京东

-----------------------------
一本书。还行吧

-----------------------------
李青著写的的书都写得很好，[]还是朋友推荐我看的，后来就非非常喜欢，他的书了。
除了他的书，我和我家小孩还喜欢看郑渊洁、杨红樱、黄晓阳、小桥老树、王永杰、杨
其铎、晓玲叮当、方洲，他们的书我觉得都写得很好。会计业务处理实用书销售及应收
账款业务处理，很值得看，价格也非常便宜，比实体店买便宜好多还省车费。书的内容
直得一读会计业务处理实用书销售及应收账款业务处理以遥遥实习为主线，随着她的记
账经历展开一系列的销售和应收账款的实务操作，内容翔实，案例丰富，操作性强。，
阅读了一下，写得很好，在会计业务处理实用书销售及应收账款业务处理中，主人公遥
遥是一个即将毕业的会计专业大学生，在会计师事务所做代理记账的实习工作。遥遥在
自己努力工作和学习的过程中，带领着读者一同深入了解企业销售及收入各个环节的相
关业务，并详尽地讲解了业务中涉及的相关财务知识。，内容也很丰富。，一本书多读
几次，遥遥是某财经大学的一名在校学生。眼看升入大四了，同学们纷纷都找地方实习
，为毕业找工作作准备。通过学校推荐和考试面试，遥遥也进入了一家会计师事务所开
始了实习。经过培训后，遥遥这批实习生都被分配到了各个组跟各自固定的负责老师开
始正式进入实习工作。同来的大部分实习生都被分到了审计组去做审计。毕竟审计项目
需要的人手较多，而他们这些实习生本身没有经验，不太可能直接去做咨询、评估等工
作。可到了分配遥遥时，不知道为什么却被派到了代理记账组跟一位周老师做代理记账
工作。遥遥打听到代理记账业务是事务所新开展的业务，以前只是做少量老客户的业务
，去年由于一位记账公司的股东成为这家事务所作合伙人，就把记账公司的业务都合并
了过来，带来了不少新客户，事务所觉得这块业务利润不小，所以决定扩大这项业务。
带遥遥的周老师以前也是在所里做审计的，不过在进事务所之前，在工厂做了十几年会
计，最后升到了财务经理的位置，对企业财务会计业务的每个环节都很熟悉。听说这次
开展记账的新业务，是所里领导专门把周老师调过来总负责的。据记账组其他同事说，
周老师在遥遥之前来帮忙时就看上了她的踏实肯干，所以特地把遥遥要到了自己这组。
就这样，遥遥进入了记账组，开始正式跟着周老师做代理记账工作。进入组里的前两天
，周老师在忙着出差，也没有人给遥遥安排具体的工作，遥遥很是悠闲。终于，周老师
出差回来了，就把一家叫万万的小公司记账任务正式分配给了遥遥来做，一方面让她从
小公司开始熟悉业务，另外也想让她锻炼一下独立工作能力。这家万万公司是一家刚刚



成立的服装公司，自己有工厂生产服装进行销售，同时也计划开展服装贸易的工作。说
是小公司，主要是因为刚刚完成注册，还未正式开始营业。但由于公司自己有工

-----------------------------
不咋样

-----------------------------
书写的很简单，东西也很少，不适用。

-----------------------------
这本书不值得看，内容讲的很浅

-----------------------------
好

-----------------------------
本书通过故事讲述销售和应收账款的业务处理方法，销售是创造、沟通与传送价值给顾
客，及经营顾客关系以便让组织与其利益关系人（stakeholder）受益的一种组织功能
与程序。销售就是介绍商品提供的利益，以满足客户特定需求的过程。商品当然包括着
有形的商品及其附带的无形的服务，满足客户特定的需求是指客户特定的欲望被满足，
或者客户特定的问题被解决。能够满足客户这种特定需求的，唯有靠商品提供的特别利
益。应收账款（Receivables）应收账款是指企业在正常的经营过程中因销售商品、产
品、提供劳务等业务，应向购买单位收取的款项，包括应由购买单位或接受劳务单位负
担的税金、代购买方垫付的各种运杂费等[1]。
应收账款是伴随企业的销售行为发生而形成的一项债权。因此，应收账款的确认与收入
的确认密切相关。通常在确认收入的同时，确认应收账款。该账户按不同的购货或接受
劳务的单位设置明细账户进行明细核算。
应收账款表示企业在销售过程中被购买单位所占用的资金。企业应及时收回应收账款以
弥补企业在生产经营过程中的各种耗费，保证企业持续经营；对于被拖欠的应收账款应
采取措施，组织催收；对于确实无法收回的应收账款，凡符合坏账条件的，应在取得有
关证明并按规定程序报批后，作坏账损失处理。发生应收账款的原因，主要有以下两种
：
第一，商业竞争。这是发生应收账款的主要原因。在社会主义市场经济的条件下，存在
着激烈的商业竞争。竞争机制的作用迫使企业以各种手段扩大销售。除了依靠产品质量
、价格、售后服务、广告等外，赊销也是扩大销售的手段之一。对于同等的产品价格、
类似的质量水平、一样的售后服务，实行赊销的产品或商品的销售额将大于现金销售的
产品或商品的销售额。这是因为顾客将从赊销中得到好处。出于扩大销售的竞争需要，
企业不得不以赊销或其他优惠方式招揽顾客，于是就产生了应收账款。由竞争引起的应
收账款，是一种商业信用。
第二，销售和收款的时间差。商品成交的时间和收到货款的时间经常不一致，这也导致
了应收账款。当然，现实生活中现金销售是很普遍的，特别是零售企业更常见。不过就
一般批发和大量生产企业来讲，发货的时间和收到货款的时间往往不同。这是因为货款
结算需要时间的缘故。结算手段越是落后，结算时间就越长，销售企业只能承认这种现
实，并承担由此引起的资金垫支。由于销售和收款的时间差而造成的应收账款不属于商



业信用，也不是应收账款的主要内容。市场竞争日益激烈，企业为了扩大销售，增加了
企业的竞争力就是应收账款形成的一个重要原因。而赊销本身是有风险的，这种赊销风
险就是企业应收账款风险形成的原因。参与京东活动购，感觉相当超值！
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