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标签

评论

好好好好好好好好好好好好好好
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-----------------------------
畅销书，值得一读！

-----------------------------
通俗易懂、分析的到位

-----------------------------
非常好用，绝对给力，京东给你个大大的赞、、、、

-----------------------------
十五字十五字十五字十五字十五字

-----------------------------
帮别人买的，搞活动，所以对方很满意。

-----------------------------
好书，特价入手，留着慢慢看。

-----------------------------
因抓住顾客的心而打造畅销产品的秘诀

-----------------------------
公司内部培训用的，内容还不错

-----------------------------
不错应该是正版的吧 前面几本纸张失望啊

-----------------------------
创造良好的客户体验是企业长青的秘诀

-----------------------------
还没看 慢慢看 慢慢领悟



-----------------------------
公司购买，个人没看过不评论。

-----------------------------
学好科学文化姿势很重要！

-----------------------------
一本好书，制造业、服务业等企业转型的圣经。

-----------------------------
还没看，不知道

-----------------------------
正版好书！

-----------------------------
不错

-----------------------------
挺好

-----------------------------
感动体验一书非常不错！如：产品的销路是由顾客决定的。虽然这是不言而喻的道理，
然而真正理解其真谛并且能与实际行动相结合的生产商却非常少。“过去，大受欢迎的
产品都是由于高性能加上低价格而在竞争中胜出的”，“新的市场手段成功的话，必然
是爆发式的大卖啊”。像这样基于过去的成功体验，于是企业一边努力开发性能优良且
价格低廉的产品，一边在市场手段上更加注意苦下功夫，希望借此刺激顾客的购买欲。
这种做法本身是没有问题的。但是，高性能、低价格产品的开发以及市场活动等，都只
是手段而不是目的。目的是让顾客把产品买走。说到底，顾客才是主角。
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书评
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