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标签

评论

不错，体验很好，还有给朋友推荐。
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-----------------------------
快递速度快，质量好！值得购买！

-----------------------------
北京大学的老师的理论，对营销理论有很多创新吧，可以作为自己理论思维的扩展

-----------------------------
老公买来看的，自我增值，内容一般吧，他看了会儿就没看了，呵呵，三分钟热度。

-----------------------------
此用户未填写评价内容

-----------------------------
目前最In的互联网模式。值得一读

-----------------------------
不错，绝对好评，绝对正版

-----------------------------
模式是战略的一部分，或者说是关键的部分。

-----------------------------
非常好，在京东买东西就是放心。。价格比其他的电商要便宜多了，还有满减卷，太实
惠了。

-----------------------------
4P+STP、竞争五力模型都是耳熟能详的经典理论，“蓝海战略”、“长尾理论”是新
近传入的新鲜概念，1P理论不是为反驳它们而生，不过1P解释了它们巨大的局限性。1
P理论首先阐释了目前我们所处的经济时代的特征，不是线性，不是边界分明，而是网
状，是多点关联的，这一前提的改变，恰恰让经典理论在新的经济时代中的解释性和适
用性都受到了限制，也使得新鲜概念的提出和它们的解决方案可以获得重新审视。接着
，1P理论提出了在商品价格低于平均生产成本时，甚至零价格销售，企业依然可以保
持高赢利的秘密，正是在于在经营活动中，一个从生产厂商到消费者的线性结构被打破
了，这个链条上加入了无数个原本不相关的第三方，他们为成本买单，也获得了自己的
利益。作者认为，这实际上是让企业从单纯的行业竞争中跳出来，和很多原先...



-----------------------------
书已收到，是正品，印刷质量好

-----------------------------
1P理论给人开阔的思路，但是要建立在优秀的社会资源上才能实践

-----------------------------
棒棒棒，非常好。

-----------------------------
还没有看，应该很不错

-----------------------------
可口可乐了可口可乐了

-----------------------------
印刷很不错 ，值得购买。

-----------------------------
物流非常给力。第二天就收到货了！推荐

-----------------------------
还没有开始使用，暂时不知道具体情况

-----------------------------
感谢京东快递小哥。。

-----------------------------
这本书就是告诉你，羊毛出在猪身上。让狗来买单。

-----------------------------
经典著作，领导推荐，没想到还能买到。



-----------------------------
收到。书印刷精美，正品，希望有机会能见作者

-----------------------------
很专业，很较深奥，要慢慢阅读！

-----------------------------
不、不会是因为有人在家的确

-----------------------------
书很新，质量很不错，还未来得及看

-----------------------------
哈哈哈哈看了看！！！！！

-----------------------------
包装很好，这本书值得一看。

-----------------------------
不错不错不错不错不错

-----------------------------
很好很好很好很好哦很好

-----------------------------
本书 值得细细品读

-----------------------------
空闲时间、补脑

-----------------------------
好啊！，了吗？，了吗？，了吗？，了



-----------------------------
不错，很有启发。

-----------------------------
好好好好好好好好好好

-----------------------------
明显感到传统的模式和路数走到头了，但背上的包袱就是放不下，长期的惯性就是止不
住，即便放下、停下也不知道身上该背什么、该朝哪儿走。
有人越来越不知道该怎么和体制对接、怎么和官员打交道了。过去私下勾兑的那一套肯
定不敢、不行了，但很多事要办又明明绕不开政府、离不开官员的理解和支持，太近了
可能烧死，太远了可能冻死，到底应该怎么办？
有人早就因互联网和移动互联的冲击、威胁而焦虑了，而且努力去尝试“+互联网”或
“互联网+”，结果总是成本很高、效果很差，甚至新的优势没有建立起来，原有的根
基却被伤害了，落得个左右为难、进退维谷的尴尬境地……

-----------------------------
还没看完，有些晕

-----------------------------
好好好好好好好好好好好好

-----------------------------
速度很快！好評

-----------------------------
不错，值得看

-----------------------------
送货快 书还没看 据说不错 有时间好好看看

-----------------------------
买了还没看



-----------------------------
不错的东西

-----------------------------
很好！！

-----------------------------
书不错

-----------------------------
好尴尬

-----------------------------
好好好

-----------------------------
京东配送超慢，我没订之前网页上提示说第二天到货，等我定完货了第二天没到，查信
息说快递员已经揽件，从早上7点出发，结果到晚上说由于快递太多送不了了，我都服
了。

-----------------------------
很好

-----------------------------
1P理论既是商业模式理论，也是运用商业模式进行营销的模式营销理论，其核心是通
过第三方参与产品的成本分摊和价格支付，突破企业战略定价空间的成本下限和价格上
限，进入创造网络价值的盈利空间。
本书是《1P理论：网状经济时代的全新商业模式》的升级版： ?
阐明了商业模式就是企业盈利的商业逻辑。商业模式的核心是与谁合作共赢？在哪里创
造网络价值？如何交易分配？关键是发现具有足量关联网络价值的第三方合作。 ?
证明了网络价值的普遍存在和发现网络价值的规律,并运用这些规律发现和整合具有足
够关联网络价值量的第三方合作伙伴,与企业和目标顾客共同创造和交易网络价值,互利
共赢，进入创造网络价值的新盈利空间。 ?
解决了商业模式研究一直悬而未决的几大难题：一是给出了解决商业模式得以统一分类
的商业模式新定义；二是解决了逻辑一致、标准统一的商业模式分类、创新、设计，以
及网络价值计算和运用商业模式创业的问题；三是从理论上解释了为什么产品价格低于
平均成本、免费甚至负价格还能盈利的商业逻辑；四是把商业模式理论全面融入营销学
体系，建立起与战略营销互补的模式营销理论。
本书收入大量企业案例，不管这些企业来自什么行业、领域和商业生态网络，是大还是



小，它们成功的商业模式创新都逃不出1P商业模式的盈利逻辑和商业模式的分类矩阵
。这就检验了1P理论对商业模式创新和模式营销的普遍指导意义和有效的应用价值。

-----------------------------
刚看了几页，内容理论性较强，不知后面的内容如何

-----------------------------
不错的好书，朋友推荐的，值得一看

-----------------------------
很不错，王老师的书，第三方付费，广大群众受益，

-----------------------------
商品很棒，很有内涵，物流速度很快，购物体验很好，对京东一直很信赖，启发很大！
分析很到位！收获大，值得推荐！脉络清晰！

-----------------------------
好书，很有价值

-----------------------------
好

-----------------------------
内容的确不错，理论性比较强。但是，理论性强，才会带来更多的思考空间，推荐购买
！

-----------------------------
朋友推荐，对王教授有了解。书不错，快递也很给力。京东总体不错。

-----------------------------
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