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标签

评论

真心不错，物流超快，快递小哥很好！信任京东，信任东哥！
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-----------------------------
书已经收到两日，页面及印刷都很不错。京东！值得信赖！

-----------------------------
此用户未填写评价内容

-----------------------------
不错的一本书，赶上世界读书日买的，价格实惠

-----------------------------
一世界我这单好多谢不要打一

-----------------------------
放在家里还没有看呢，塑料纸都没有撕开。

-----------------------------
还没看，习惯好评吧

-----------------------------
。。。。。。。。

-----------------------------
纸张不错，应该是正品OK

-----------------------------
不错不错

-----------------------------
品相很好，价格也实惠，比书店合算。

-----------------------------
奔波LOL体育委员哦里偷摸兔子OK偷走木木木



-----------------------------
补充知识，扩展知识面，这个本书值得推荐，看纸质书比电子书带感

-----------------------------
跟销售明星学习，站在巨人的肩膀上。销售人员不能只靠自己的摸索前进，而是要多跟
销售明星学习，多借鉴销售明星的成交经验，感悟他们的智慧。本书收录了销售明星在
销售过程中的经典案例，总结销售明星成交背后的规律，让你站在巨人的肩膀上，站得
更高，看得更远。

-----------------------------
买书，读书是一种习惯了。坚持这么多年，不求别的，但能开阔视界吧。

-----------------------------
关注这本书很久了，价格这么便宜，真的，快递速度很给力。

-----------------------------
凑单来着，缺了那几毛钱你就没法享受满减，很能为难人的，以后不上京东了！

-----------------------------
发货快，塑封包装很好，内容不错，支持京东！

-----------------------------
送货速度快，感觉还可以！

-----------------------------
很不错，推荐！

-----------------------------
不错

-----------------------------
你给豆也好，不给也好，都不评了，顾客也别看了，但我不能给书打差评，毕竟京东与
作者无关，京东只是一个做生意的商家！



-----------------------------
企业订购

-----------------------------
好好学习研读，努力进步吧。

-----------------------------
好评，

-----------------------------
这本书写的不错，适合销售人员看。

-----------------------------
速度快

-----------------------------
开启18年第一个月读书

-----------------------------
嗯这本书很好啊，非常喜欢这本书，然后抢了一张优惠券，买书的时候非常便宜。

-----------------------------
京东的书就是好，物流就是好。

-----------------------------
书籍内容很好很有借鉴

-----------------------------
不错，

-----------------------------
书中自有黄金屋，多看书，对自己好处多多，吸取更多的知识



-----------------------------
我觉得首先我们先摆正自己的位置和认定自己能力，相信我们能够通过自己和客户不断
沟通不断摸索，从而先让客户了解我们认可我们信任我们，并能和他成为朋友。这个说
得简单一点就是我们需要一个结交朋友的能力而已。

-----------------------------
销售的本质是销售人员要把客户需要的产品和服务提供给客户，帮助客户选择正确的产
品，而不是把产品或服务硬塞给客户。自卑是一种不健康的心态，直接影响销售业绩，
是销售的大忌。在客户面前推销产品时，如果销售人员很自卑，总是唯唯诺诺的，就会
让客户觉得你的产品质量不好，或者价格偏高。一旦客户内心产生这种感觉，再想改变
他的想法就不那么容易了。

-----------------------------
喜欢读书，一到活动就买不少书。这本挺不错的。质量也好

-----------------------------
超级赞，内容看了两章，这本书可以自己用，以后销售中很多就套用就行。还有可以给
销售团队当教材了，不错不错。

-----------------------------
京东快递很快，总是无法成交，我们就要从自身找原因了，只有我们够专业了，才能打
消客户的疑虑。

-----------------------------
真是学到不少东西，肯定自己让自己信心十足。高度认同自己，建立打不垮的自信
销售的本质是销售人员要把客户需要的产品和服务提供给客户，帮助客户选择正确的产
品，而不是把产品或服务硬塞给客户。自卑是一种不健康的心态，直接影响销售业绩，
是销售的大忌。在客户面前推销产品时，如果销售人员很自卑，总是唯唯诺诺的，就会
让客户觉得你的产品质量不好，或者价格偏高。一旦客户内心产生这种感觉，再想改变
他的想法就不那么容易了。

-----------------------------
销售人员不能只靠自己的摸索前进，而是要多跟销售明星学习，多借鉴销售明星的成交
经验，感悟他们的智慧。本书多学习下高人的销售经验，哈哈。书里收录了很多销售明
星在销售过程中的经典案例，总结销售明星成交背后的规律，让你站在巨人的肩膀上，
站得更高，看得更远。书籍不错啊



-----------------------------
很实用，看了一半，过程要在实践中才能体会，有很多技巧是我经理教过并经常用的所
以很容易看懂，等于把知识复习一遍，很有很多新的技巧，但必须通过实践才能体会，
而且要做好笔记，要不然很容易忘。绝对是谈判用的最佳书籍。

-----------------------------
书的内容很正能量，挑着看了一小部分，还是很不错的，作为一名销售人员，我们要学
会消除对大人物的恐惧，因为只有不再恐惧那些大人物，我们的推销水平才能上升一个
台阶。面对那些大人物时，不妨在心里暗示自己
大人物和小人物没什么不同，都是人，没必要害怕。如此一来，相信你内心的恐惧也就
不那么强烈了。

-----------------------------
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