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评论

吾消费京东商城数年，深知各产品琳琅满目、然，唯此宝物与众皆不同，为出淤泥之清
莲，使吾为之动容，心驰神往，以至茶饭不思，寝食难安，辗转反侧无法忘怀，于是乎
紧衣缩食，凑齐银两，倾吾之所有而能买，东哥之热心、快递员之殷切，无不让人感激
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涕零，可谓迅雷不及掩耳盗铃儿响叮当仁不让世界充满爱，待打开包裹之时顿时金光四
射：屋内升起七彩祥云，处处皆是祥和之气。吾惊讶之余甚是欣喜若狂，呜呼哀：哉！
此宝乃是天上物，人间又得几回求！遂沐浴更衣，焚香祷告后与人共赏此宝，人皆赞叹
不已，故生此宝物款型及做工，超高性价比之慨且赞吾独具慧眼与时尚品位，产品介绍
果然句句实言，毫无夸大欺瞒之嫌，实乃大家之风范，忠义之商！家，这个商品还真好
，非常喜欢，也很欣赏京东的售后服务和配送速度真的不错，买东西就在京东买，选自
营没有错更：多正品保障更多售后保障更快到货和退换速度无人能敌，看！天下网购发
货速度谁最快答京东商城售后服务谁最好答：京东商城配送服务谁最强：京东商城，品
质保障谁最棒答：京东商城，正所谓：要问电商哪家强，中国网购数京东我为！什么喜
欢在京东买东西，因为今天买明天就可以送到！

-----------------------------
这本书向你推荐消费者购买物品时的心理活动。你回一些处理方法，销售就是一场心理
战，心理战，就需要心机。了解客户这心理活动就能按照用户的想法，推销产品。大概
看了一下这本书，感觉可以。销售方面属于零的同志们可以看一下。这本书讲解的非常
详细。

-----------------------------
深知各产品琳琅满目、然，唯此自营宝物与众皆不同，为出淤泥之清莲，使吾为之动容
，心驰神往，以至茶饭不思，寝食难安，辗转反侧无法忘怀，于是乎紧衣缩食，凑齐银
两，倾吾之所有而能买，东哥之热心、快递员之殷切，无不让人感激涕零，可谓迅雷不
及掩耳盗铃儿响叮当仁不让世界充满爱，待打开包裹之时顿时金光四射：屋内升起七彩
祥云，处处皆是祥和之气。吾惊讶之余甚是欣喜若狂，呜呼哀：哉！此JD宝乃是天上
物，人间又得几回求！遂沐浴更衣，焚香祷告后与人共赏此宝，人皆赞叹不已，故生此
宝物款型及做工，超高性价比之慨且赞吾独具慧眼与时尚品位，产品介绍果然句句实言
，毫无夸大欺瞒之嫌，实乃大家之风范，忠义之好商家！这个商品还真好，非常喜欢，
也很欣赏京东的售后服务和配送速度真的不错，买东西就在京东买，选自营没有错，更
多正品保障、更多售后保障、更快到货和退换速度无人能敌，看！天下网购发货速度谁
最快？答京东商城。售后服务谁最好？答：京东商城。配送服务谁最强？答：京东商城
。品质保障谁最棒？答：京东商城！正所谓：要问电商哪家强，中国网购数我大京东。

-----------------------------
销售中遇到什么问题，要自己知道怎么解决。提出相应的问题，去引导客户敞开心扉，
对你多一份信任，才能更好的有下一次的沟通。这本书不错哦，学习中

-----------------------------
书的质量不错，秒杀的价格也很给力，囤着有空的时候阅读，已经囤了N本！

-----------------------------
书很不错，正在看，口碑营销在很大程度上是得益于消费者的好感度，也就是他们因对
我们的产品或服务感到满意而产生的积极情绪。顾客这份积极情绪并不是天上掉下来的
，而是商家通过努力营造令人感到舒适的购物环境而得来的。所以说，口碑营销不仅仅
是插科打诨、耍宝卖萌，更重要的是随时维持一个让顾客感到舒畅的购物氛围。商家应
该用更多元素来塑造具有自己特色的购物场景，以求唤醒消费者的某种美好记忆，带着



积极情绪购物。

-----------------------------
京东的物流很给力，书不错。口碑营销现在越来越多的出现在我们的世界中了，我本来
是想了解下MLM模式的，他也是口碑营销的一种的，这本书上有大概的一到两个案例情
况说明，我也只是记得一个数据，口碑营销在2001年日本占了*元。这本书适合给做营
销的朋友看，特别是口碑营销的实际操作朋友看，很实战，很有操作性。

-----------------------------
吾消费京东商城数年，深知各产品琳琅满目。然，唯此宝物与众皆不同，为出淤泥之清
莲。使吾为之动容，心驰神往，以至茶饭不思，寝食难安，辗转反侧无法忘怀。于是乎
紧衣缩食，凑齐银两，倾吾之所有而能买。东哥之热心、快递员之殷切，无不让人感激
涕零，可谓迅雷不及掩耳盗铃儿响叮当仁不让世界充满爱。待打开包裹之时，顿时金光
四射，屋内升起七彩祥云，处处皆是祥和之气。吾惊讶之余甚是欣喜若狂，呜呼哀哉！
此宝乃是天上物，人间又得几回求！遂沐浴更衣，焚香祷告后与人共赏此宝。人皆赞叹
不已，故生此宝物款型及做工，超高性价比之慨，且赞吾独具慧眼与时尚品位。产品介
绍果然句句实言，毫无夸大欺瞒之嫌。实乃大家之风范，忠义之商贾。

-----------------------------
销售就是提问题，确实是这样的，在销售过程中提问题，找到客户的去求点，很重要，
引发客户对产品的共鸣

-----------------------------
书不错，可以看看，还是很受教的，在发达国家，口碑营销已经是营销行业的一个热门
研究课题。特别是自媒体时代的降临改变了传统的互联网生活，颠覆了人们原先的社交
方式。互联网营销因此走上了新的台阶，口碑营销也成为越来越多企业竞争市场的重要
利器。

-----------------------------
速度真的没话说，包装杠杠的，没有破裂，也没有褶皱，内容的话慢慢来消化呗，书读
百遍，其意自见。

-----------------------------
经常网购，总有大量的包裹收，感觉写评语花掉了我大量的时间和精力所以在一段时间
里，我总是不去评价或者随便写写!但是，我又总是觉得好像有点对不住那些辛苦工作
的卖家客服、仓管、老板。于是我写下了一小段话，给我觉得能拿到我五星好评的卖家
的宝贝评价里面以示感谢和尊敬!首先，宝贝是性价比很高的，我每次都会先试用再评
价的，虽然宝贝不一定是最好的，但在同等的价位里面绝对是表现最棒的。京东的配送
绝对是一流的，送货速度快，配送员服务态度好，每样东西都是送货上门。希望京东能
再接再厉，做得更大更强，提供更多更好的东西给大家。为京东的商品和服务点赞。



-----------------------------
赶上京东搞活动，超值。书很好！！很正经

-----------------------------
书很好，包装的也可以的，还有快递小哥服务非常好！还有还有就是快递非常快，晚上
下的单，第二天下午就到了

-----------------------------
质量不错，值得学习看看。物流很快
现在做什么都是需要有口碑，用过的人说好，身边的亲戚朋友
就感觉东西靠谱，就都想买了。口碑营销很重要、

-----------------------------
活动备书，京东还是这么利索。

-----------------------------
很好很好非常好很好很好非常好很好很好非常好很好很好非常好很好很好非常好很好很
好非常很好很好非常好很好很好非常好很好很好非常好很好很好非常好

-----------------------------
一直在京东买，京东正品，送货快，价格一般般啦，欢迎大家都来京东采购，现在够20
个字了么，哈哈，都浪费了，以前都没评价，没时间。多学粤语靴子学习

-----------------------------
书本的内容不错，印刷质量也不错，好好学习，天天向上。

-----------------------------
很不错的书，给公司采购的，京东物流效率很高，配送很快。

-----------------------------
书页纸张一般，内容基本上感觉有些老了，虽然说还能凑着读读，但是总感觉有些不是
特别满意。

-----------------------------
有个别的地方校对不仔细，纸质一般。



-----------------------------
终于收到我需要的宝贝了，东西很好，价美物廉，谢谢掌柜的！说实在，这是我~购物
来让我最满意的一次购物。无论是掌柜的态度还是对物品，我都非常满意的。掌柜态度
很专业热情，有问必答，回复也很快，我问了不少问题，他都不觉得烦，都会认真回答
我，这点我向表示由衷的敬意，这样的好掌柜可不多。再说宝贝，正是我需要的，收到
的时候包装完整，打开后让我惊喜的是，宝贝比我想象中的还要好！不得不得竖起大拇
指。下次需要的时候我还会再来的，到时候麻烦掌柜给个优惠哦！

-----------------------------
对于一个公司来说，想要赚钱，或是树立口碑，营销绝对是一个必不可少的重要手段，
总结归纳比较细致，案例丰富。

-----------------------------
物流很快，但是本子是坏的

-----------------------------
掌柜的服务态度真好，发货很快。商品质量也相当不错。太喜欢了，谢谢！

-----------------------------
还没来得及看，正版图书，质量非常好，书还是看纸质的比电子书有感觉

-----------------------------
亮点书，很吸引眼球，值得看！！！！

-----------------------------
多了解各类性格的人在做交易活动的心理活动是非常有必要的，本书写了粗略构架，具
体还是要我们自己在生活实际中结合实际事例灵活处理才能更好的完成销售事项。

-----------------------------
消费者们想要听故事。换句话说，他们想了解的不是产品的价值和性能，而是品牌的个
性。不是所有的消费者都需要我们用优惠、赠品的方式取悦，他们需要我们用某种情感
化的方式来打动。故事关系着一个品牌成功与否，尤其在这个物质丰盈、精神疲软、注
意力稀缺的时代，故事尤显珍贵。没有故事，品牌就少了人的味道。

-----------------------------



书的质量不错，以后还是要多看书，多充实自己…坚持下去，成为习惯。

-----------------------------
我们每个人每天都在销售，有人销售观念，有人销售信任，有人销售爱，生活中无时无
刻不在销售，学会销售就必须懂得销售心理学。销售没有那么艰难晦涩，本质上销售就
是搞定人的学问！打开人的最重要环节就是对顾客心理的把握，完成情感铺垫，进而沟
通销售信息。

-----------------------------
物流很快！两三天就到了，书籍是新的，还没有打开看的。不过手感不错！和描述的一
样。希望内容很充实！

-----------------------------
书很不错，京东快递送货很快

-----------------------------
买咯好几本准备给自己好好充充电。 读书为了遇见更好的自己！

-----------------------------
很好，书本的质量很高，京东送货也很快，刚看了一下，书很有指导意义，是正版的图
书，不错。

-----------------------------
这个还是比较不错的，推荐大家购买。

-----------------------------
此用户未填写评价内容

-----------------------------
中加市场是国航重要的远程市场之一，近年来发展迅速，2017年旅客流量同比增幅达
到17.8%。国航与加航同是星空联盟成员，有着深厚的合作基础，双方通过联营合作，
必将以更加丰富的产品与优质的服务，为中加航线旅客带来更便捷的航班选择和无缝衔
接的旅行体验。同时，国航与加航将借2018中加旅游年的契机，为两国旅游经贸，文
化交流做出贡献。

-----------------------------



一块买了十本，自我学习

-----------------------------
买来看看看买来看看看

-----------------------------
前天买的今天就到了物流挺快的参与了满减的活动价格很便宜书的包装也很好每本都是
塑料纸包装买的比较多就不一一评论了

-----------------------------
好好好好好好好好好好

-----------------------------
消费者们想要听故事。换句话说，他们想了解的不是产品的价值和性能，而是品牌的个
性。不是所有的消费者都需要我们用优惠、赠品的方式取悦，他们需要我们用某种情感
化的方式来打动。故事关系着一个品牌成功与否，尤其在这个物质丰盈、精神疲软、注
意力稀缺的时代，故事尤显珍贵。没有故事，品牌就少了人的味道。
《销售就是讲故事》这本书在写作时选取了诸多实用性较高的故事营销观点作为论述重
点，并以名企名人的故事作为佐证，从故事的价值、故事的类型、故事的主题、故事的
技巧、故事的渠道等方面对故事营销进行了全方面解说。希望本书能够很好地帮助大家
用故事成功搭建这座沟通情感的桥梁。

-----------------------------
应该还不错吧，得多学习学习

-----------------------------
好好好好好好好好好好好好

-----------------------------
京东正品，值得信耐。

-----------------------------
快递很快，24小时就送到了。服务态度也很好。
不过如图，包装不好，已经有所损坏了！

-----------------------------



是很好，值得购买，受益之处很大

-----------------------------
收到拜读一下看是否有收获

-----------------------------
京东购物，物美价廉，方便快捷，赞

-----------------------------
京东的书真不错，质量好，内容也好

-----------------------------
把话说到客户心里去，销售不仅是拼的硬技巧，还需要高情商，销售人员面对不同的客
户，使用不同的销售方式，都有各种可能性充斥其中，是淡定处之还是慌乱应对，其结
果大相径庭。不管你做哪种销售，不管你现在的业绩如何，不管你是逆境还是顺境，都
应该迅速收拾心情，立即行动起来，通过最有效的销售策略打开销售的大门、引爆销售
业绩、站在客户的角度，把话说到心坎才能成就销售。

-----------------------------
内容丰富多彩 物超所值

-----------------------------
这次书比较适合做销售同事看，特别是刚入行的。

-----------------------------
学习与人交流！心灵鸡汤！！！！！！

-----------------------------
在京东买的东西太多了，评论耗费了我太多精力，我就简单评论，请见谅，宝贝很满意
，快递师傅送快递很快，服务热情，5星好评！

-----------------------------
这世界上最难掌握的，就是人心。你以为了解一个人，实际上，只是看懂了他的皮相。
有时候，以为别人懂你，其实只不过是一直在误解你。当你觉得自己拥有了一个人的心
，而事实上，它随时随地都会改变。大概没有什么可以阻止一颗心的变化。天容易黑，
心容易变，这就是道理。?我在这里陪你



-----------------------------
一次买了20本书，都很好，包装很棒，比较满意，送回速度快，如果能摆放的不是那么
东倒西歪更好，有一本皮烂了，总体还是满意的！

-----------------------------
书内容很不错，读后受益匪浅_

-----------------------------
很喜欢，还没看，放假了看

-----------------------------
人的购买行为都是由其心理来决定的，所以知道客户在想什么比什么都重要。如果你可
以洞察并影响客户心理的话，就定可以引领客户做出购买行为，实现自己的销售目的！
本书从顾客的消费心理透视、销售过程中的心理博弈以及谈话技巧等方面阐述如何在销
售中运用心理学知识来提高销售员的业务水平和技巧。

-----------------------------
东西不错，卖家服务态度也不错，下次再来

-----------------------------
发货速度就是快，非常好，相信京东，好好好好好好好好好好。

-----------------------------
这个价格值了。但是，我想说的是怎么和我以前看的不一样。无语了。伟大的推销员还
有不同版本的吗。大家以后买要看清楚。只能说。?

-----------------------------
十难得的好书说中提出的新观点新理念非常好

-----------------------------
挺优惠的这次 比我去年的优惠多了 明年不买了 这么多书够我吃一壶
就是有些书搜不到或不优惠 可惜



-----------------------------
不讨论四楼嘎都PLL你咯无语了都啦啊亏他我哦OK呀我涂鸦可哦呜

-----------------------------
教你有效化解客户问题，迅速成交，推销自己比推销产品更重要。

-----------------------------
很迫不及待读这本书，来点干货，京东，你的书也不赖哦，这发货速度，给我节省了太
多时间，

-----------------------------
赶上每满100-50活动，加上神券便宜好多，赞?又入手一大堆慢慢看，期待自我提升

-----------------------------
很好的一本书，对我以后的帮助会很大的，会努力学习书里的知识，要懂得销售，熟识
他，用嘴不如用心，这是销售的一个铁律。口吐莲花的本领固然重要，但是心理的修习
更胜一筹，因为再大的困难也敌不过一颗强大的心。
在销售中，请封上你那张喋喋不休的嘴巴。要知道，能说不算什么。

-----------------------------
销售就是耍嘴皮子的活儿。这种说法虽然有些偏激，但说话的技巧在很多时候确实决定
了销售成功与否。所以，你要在摸透顾客心理的前提下，说顾客爱听的话，让顾客打心
眼里感到舒服。同时你也要倾听顾客想说的，让顾客滔滔不绝、情不自禁地说，让顾客
的“虚荣心”得到最大的满足！

-----------------------------
经常网购，总有大量的包裹收，有很多的评语要写！
但是，总是写评语花掉了我大量的时间和精力！
回头想想，我花了钱了，还要我花这么多的时间和精力来写评语是不是很不划算？
所以在一段时间里，我总是不去评价或者随便写写！

-----------------------------
速度真的很快，书不错，用来做年会奖品，去哪都来不及买了，年会前一天下单，年会
当天到了

-----------------------------
最近产品上线 营销一直是我的弱项 有些天赋是学不来的 但是基本的还是可以学习一下



-----------------------------
物流很快，当今企业正面临着前所未有的激烈竞争，市场已由卖方市场向买方市场转变
，消费者主导的营销时代已经来临。在买方市场下，消费者将面对更为纷繁复杂的商品
和品牌选择，这一变化使当代消费者心理与以往相比呈现出一种新的特点。

-----------------------------
还可以吧，没味道，送货快，至于内容要看完后才知道。

-----------------------------
能够提升自己的就是好书，谢谢京东给力的物流，价格实惠！

-----------------------------
多读书，提高自己！作为一名50+的从零开始的销售人员，就要刻苦读书，挑战自己！
！！

-----------------------------
绝对经典，欲望，营销 就是勾起欲望，专业
本书的每一章都收录了众多真实、相关和最新的营销实例，力求在强化关键概念的同时
，密切联系营销实践。还没有哪一本营销教材能像本书这样将营销带入如此真实的生活
。

-----------------------------
书不错，学习中，每天进步一点。

-----------------------------
很久前看的，很适合自己修炼，这次买来当奖品

-----------------------------
内容说得很好，很实用，慢慢学习

-----------------------------
非常好的书，每次都是买一堆，看完再来买！

-----------------------------



小激动看看明显吗看辛苦辛苦米西米西没羡慕羡慕

-----------------------------
公司让买的书，希望员工可以看了有点用，还买了些其他的

-----------------------------
一如既往的快，赶上活动买了好多，也很便宜

-----------------------------
看完了此书，结合在工作中完成销售的步骤，感触很深。这本书它告诉我，想要销售的
好，前提是必须要为客户着想;再有就是是要有精心设计提问、恰到好处的赞美、引导
性跳跃性的逆向思维能力，想具备这写能力不简单。这本书推荐大家看看

-----------------------------
京东买书很方便，价格实惠，在京东买了很多书。

-----------------------------
收到的书籍，通俗易懂，印刷精美，讲解清晰，有图有案例，非常实用，关键是正版图
书，很满意，喜欢收藏书籍，尤其是正版书籍，纸张很好，很重要。

-----------------------------
看这本书是主要写乔吉拉德的销售智慧还特意百度了下乔吉拉德，乔吉拉德，是美国著
名的推销员。他是吉尼斯世界纪录大全认可的世界上最成功的推销员，从1963年至197
8年15年时间里总共推销出13001辆雪佛兰汽车。连续12年平均每天销售6辆车，服气！
！！

-----------------------------
东西还不错，好好看看这本书！！！！

-----------------------------
特意百度了下乔吉拉德，乔吉拉德，是美国著名的推销员。他是吉尼斯世界纪录大全认
可的世界上最成功的推销员，从1963年至1978年15年时间里总共推销出13001辆雪佛兰
汽车。连续12年平均每天销售6辆车，服气！！！

-----------------------------
质量不错 看书比看手机好



-----------------------------
东西很好，很喜欢，谢谢店家，以后买东西还会光顾！喜欢的朋友赶快下单吧！

-----------------------------
刚买回来，还没看呢，听说这本书很不错

-----------------------------
清晰，不错，买买买！

-----------------------------
这几本书一直想入手，没想到年中活动这么给力。超划算，性价比太高了，满100减50
。哈哈哈哈。一直信赖京东自营。现在其他还有活动，看看再买点啥，屯着。

-----------------------------
书收到，很及时，谢谢京东！

-----------------------------
京东速度就是快，很满意。

-----------------------------
京东自营的产品一直不错，值得购买

-----------------------------
读书提升人生境界，强化人文精神，真善美广植人心。课外阅读在潜移默化中强化了人
文精神。在学生评价课外阅读的意义和价值时，学生认为“有书相伴，人生不寂寞”、
“在阅读中品味人生，提升了人生境界”，这也是课外阅读的一种必然收获和最大收获
。

-----------------------------
包装很紧实 印刷质量也不错

-----------------------------
能告诉我为什么这本书没有塑封？



-----------------------------
其他很好，就是包装太简陋了！一直在京东买书

-----------------------------
刚拿到，还没看，不知道内容怎样。不要狗血就好

-----------------------------
一批订单10几个东西，这个不错哦

-----------------------------
质量还可以，对于有阅读习惯的我，一天就看完了，觉得内容有些空洞！

-----------------------------
。一本好书。带回在看

-----------------------------
看完了，这本书对我来说很重要。

-----------------------------
hi我柜子我姨妈微微一加v李欣欣wow你16666494854489599

-----------------------------
还没看，喜欢在京东买书，送到家，有书看了，

-----------------------------
书还是很不错的，销售的重要性不言而喻。销售是经济活动的四大环节之一，一个企业
，有生产就有销售，销售是实现企业最终价值的最佳手段。那么，什么是销售呢？其实
，销售就是销售员和客户之间心与心的良性互动。

-----------------------------
粗略翻了一下，凑单的，沒啥用



-----------------------------
还没看，不过翻了一下目录，不错

-----------------------------
买了这几本书，这几天看了两本。双11买的，很划算。书质量很好。送货也很快。

-----------------------------
质量一般，看了个十来页，这本书值得拥有。

-----------------------------
营销是没有专家的，专家就是消费者，你只要能打动消费者就行了。

-----------------------------
人的购买行为都是由其心理来决定的，所以知道客户在想什么比什么都重要。如果你可
以洞察并影响客户心理的话，就定可以引领客户做出购买行为，实现自己的销售目的。

-----------------------------
要实现一个人的性格特征并不难，从客户走路的姿势就可以看出来。而我们销售人员就
要进一步的留意观察并加以验证，然后再采取适当的应对策略，这样才能有效打动客户
，成功实现交易。

-----------------------------
要想保持业务的持续发展，除了全面的专业知识，人格魅力同样不可或缺。只有当顾客
真正喜欢你、信赖你之后，才会购买你的产品。销售是98%的了解人性，2%的产品知
识。这本书能教你有效化解客户问题，迅速成交。

-----------------------------
一直很佩服搞销售的，学习学习，万一我也成了销售呢！

-----------------------------
非常不错，京东品质值得相信。

-----------------------------
浓缩了众多销售精英的成功经验，并详细阐述了销售人员在销售过程中可能遇到的各种
难题，有针对性地介绍了各种方法和技巧，采用案例和提问的形式将这些举足轻重的销



售知识串联起来。

-----------------------------
包装挺好的，价格也不贵

-----------------------------
很喜欢的一本书值得一看，还没开始看，包装也精致。

-----------------------------
包装很好 还没看

-----------------------------
很好，京东物流速度就是好快

-----------------------------
还没看，抽时间看看！

-----------------------------
物超所值，要实现一个人的性格特征并不难，从客户走路的姿势就可以看出来。而我们
销售人员就要进一步的留意观察并加以验证，然后再采取适当的应对策略，这样才能有
效打动客户，成功实现交易。

-----------------------------
有一些看法还是不错的

-----------------------------
所有的东西都在京东买，偶尔会出现错别字

-----------------------------
包装不美丽，不满意。

-----------------------------
这本书写的非常好，对己是销售人员及即将投入到销售领域的人都有帮助，里面有经典
案例分析，从多方面讲解销售技巧！打算好好研究，学以致用，提升销售水平及沟通水



平。

-----------------------------
不错不错不错真不错。

-----------------------------
销售心理学方面的书籍，内容还是很不错的，自我完善吧，给好评！

-----------------------------
发货很快，包装也很好，书的质量也不错

-----------------------------
书不错，值得一看！

-----------------------------
书的纸质还行，快递给力，赞一个！

-----------------------------
发货速度很快，看书能养脑养心。

-----------------------------
业绩高手都懂得察言观色，在销售过程中仔细观察客户的一举一动。客户的所有反应都
尽在掌握，并懂得适当引导，将问题转化为机会点，为自己制造任何可以加分的销售机
会。

-----------------------------
买书还来京东，印刷很精美，正版书籍，价格有折扣惠，送货快，
当你心情愉快时，读书能让你发现身边更多美好的事物，让你更加享受生活。读

-----------------------------
匿名嘻嘻一心一意嘻嘻嘻嘻嘻嘻嘻嘻why

-----------------------------
渠道这本书非常不错，由浅入深。容易懂。



-----------------------------
看完了此书，结合在工作中完成销售的步骤，感触很深。这本书它告诉我，想要销售的
好，前提是必须要为客户着想;再有就是是要有精心设计提问、恰到好处的赞美、引导
性跳跃性的逆向思维能力

-----------------------------
在网上看着挺厚挺宽的一本，可到了手里看着好小啊；不过内容还不错，我粗粗浏览了
一下，尽管还没读完，但初始感觉还不错!

-----------------------------
书的内容很中肯，还是很不错的，销售人员与客户建立非常融洽的关系，就能提升自己
在客户心中的可信度，进而降低客户的抵制心理。

-----------------------------
口碑营销_下载链接1_
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